La producciéon y comercializacién de lanas
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IMPORTANCIA DE LA PRODUCCION DE LANAS EN
NUESTRA ECONOMIA. —

Se ha rmnanifestado que nuestro pais es naturalmente apto
para la cria de ovines. De sus 16 millones de Ha, 14 por lo me-
nos, lo son, y su clima templado con uncs 1000 milimetros anua-
les de lluvia, promedio también coadyuvan. Pero el esfuerzo
de nuestro productor puede aun hacerlo mas apto por la mejora
de sus campos. A través del Plan Agropecuario ya se ha al-
canzado a 700.000 Ha de praderas y sin duda pronto pasaran el
millon. Aderrnas de plantar mas arboles para la creacion de mon-
tes de abrigo que atenuen los rigores de frios y vientos del in-
vierno y de sombra que atenuen del sol del verano, es necesario
Incrementarlos.

El Censc Agropecuarin de 1966 cito la cantidad de 22.836.720
millones de ovinos y la cantidad de lana en 76.071.146 Kgrs.

El numero de ovinos no ha variado mayormente, mas bien
ha disminuido en los Gltimos anos, como una respuesta a la fal-
ta de incentivos para la produccion.

Como una paradoja se cita que ya en 1886 teniamos 29 mi-
llones de ovinos y en 1888, 30 millones.

La exportacion de carnes bovinas y derivados en auge en los
ultimos anos representé en 1969, la cantidad de USS 62:135.000
dolares 31.06 ‘¢, de nuestras exportaciones totales, frente a
lo alcanzado por las lanas sucias, lana lavada, hilanderia. tejido
y derivados en ese mismo ano, por un valor de US$S 73:819.000
(36,90 /).

Esto da idea de la importancia que tiene la produccion de la-
nas para nuestro pais como puede observarse en el cuadro aaq-
junto.
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CUADRO 2

CLASES DE LANAS QUE PRODUCIMOS
RAZAS QUE SE EXPLOTAN

Se ha estimado porcentajes de las razas que se explotan en
nuesiro pais — en la sigulente manera:

(Estimacion C. N, de M. de la Pred. Ovina, 1970)

CORRIEDALE A3 4
IDEAL ... e A 25 7
MERINO AUTRALIANO ..... .. .. T R 10
MERILIN 8o
MERINO RAMBOUILLET, ROMNEY Y CARAS NEGRAS 207

103 <

La variacion de estos porcentajes con valores dados en anos
anteriores, y la disminucion de algunas razas, se debio sobre to-
do al menor precio interne, de las lanas Cruzas Medianas — por
la incidencia igual del valor de las detracciones sobre un valor
internacional menor v la suba del valor de las lanas finas.

CUADRO 3

ESTIMACION DE FINURAS
{Estimacion de la C. H. de la Prod. Ovina, 1970)

BRADFORD PORCENTATJES

64 - 64/70s

4

COZ6's oL 1h
GO's o o 24 %
L 23
ABTE 26 %
D60 g
160 -

CUADRO 4

ESTIMACION DE CALIDADES
(Fstimacion C. N. de Mej. Prod. Ovina. 1970)

Calidad Porcentajes Calidad Porcentajes
Sup, Supra L Ga % Sup. Supra ... ... o
Rounne Belle o000 25 7 Benne Belle . 20 %
Inferior ... ... 10 '3 Inferior .. ... S I
100 . 130 ¢
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De acuerdo a estos cuadres la finura de nuestras lanas van
fundamentalmente en los ejes 56’s al 60/64’s Bradford con un
88 ‘. de estas finuras.

Se destaca en general la calidad de nuestras lanas con buen
largo de mecha, suaves, sin materias vegetales, de buen rendi-
miento al lavado y peinado y de buena resistencia a la tension,
cxtensibles y elasticas; las mas finas muy aptas para casimires,
que nuestra industria aprovecha y las demas finuras para ar-
ticulos de punto y boneteria. Pueden mejorar mucho en el color.
lo que beneficiard aun su rendimiento al lavado. El1 hecho de
buscar equivocadamente mayor peso de los vellones a través de
suardas espesas, en épocas pasadas, hicieron qgue no se pusiera
atencion en la scleccién por buscar suardas claras y fluidas;
pero esto se va mejorando.

NUESTRAS LANAS EN LOS MERCADOS DEL MUNDO. —

Nos hemos referido a la aplicacién que tenian nuestras lanas,
concurriendo a casi todos los mercados del mundo, como se vera
en el cuadro adjunto. Ya sea como lana sucia, lavada, peinada, en
hilados o en casimires.

La lana sucia se exporta en todas las formas y en las mejores
calidades, ya que se aprovechan las calidades inferiores, las la-
nas de barriga y cordero, para exportarlas lavadas. Las fabri-
cas de tops aprovechan las lanas de tipo cruza y las fabricas de
casimires, las lanas mas finas.

En la estimacion de la zafra lanera del Uruguay 1968-1969,
realizada por la Camara Mercantil se da las siguientes cifras pa-
ra la lana exportada desde el 19 da octubre de 1968 al 30 de se-
tiembre de 1969.
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CUADRO ¢

EXPCRTACIONES DE LANA
URUGUAY

En toneladas

Anos Lana Sucia Semi Lavadas Lavadas Total Lanas
1950 a80.134 371 Y527 90.032
1051 28.771 67 4.791 33.629
1952 39.031 175 5.318 45.724
1953 66.788 76 12.654 79.5148
1954 45.129 102 4.370 53.601
1955 36.195 67 13.1862 49.424
1956 20.379 h8 13.329 £3.766
1957 21.956 15 0.649 27.660
1958 51.306 34 7.360 58.700
1959 25.960 - 9.028 34 .988
1960 26.977 - 7.982 34.159
1961 63.685 : 3.620 72.3045
1962 39.861 . $.018 45. 8674
1963 35.891 - 5.433 41.324
1964 18,236 .- 3.8637 22073
1965 20.948 - 5. 366 nh.314
1966 35.681 5.479 41.160
1967 45.169 - 4.328 49,1497
1968 37.361 - 5.979 43340
CUADRO 7
EN TONELADAS

ANos Lana Peinada (Tops} Hilados de Lana

1950 2.386 250

1951 4. 228 1.0

1952 4.457 a2

1953 13.234 43

1954 11.294 39

19355 12.740 22

1956 15.804 48

1957 7.319 1o

1958 9 962 597

1959 12.230 13

1960 9.645 -

1961 11.5%76 -

1962 10.491 -

1963 12.033 S

1964 13.417 Y

1965 10.073 220

1966 13.350 2

1967 15.817 -

1968 16.112

FUENTE: Banco de la Republica, Dplo. de Inv. Econdmicas y Boletin: “La exporta-
cion del Uruguay’” (N9 de Setiembre 1967 v 1968).
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CUADRO 8

ESTIMACION DE LA PRODUCCION MUNDIAL DE LANA EN BRUTO
EXPRESADA EN BASE SUCIA

(Segun estimacion: LW.T.O.. 1970

ANO 1969

Millones

Paises de Kilos

) .Aru;tr.alié.l ........................... S o BIERUI]
Nueva Zelandia .. ... ... .. ..., T 335:060
Argentina . ..., .. ... .. S 183-670
UTUZUAY T9-G04
Rep. Sud Africana ....... .. . ... .. . 150274
Estados Unidos ... .. ... ... .. ... ... .. ... ... ... 40:8060
Union Soviética .......... ... . ..... e 390:140
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CUADRO 10

PAISES PRODUCTORES DE LANA
ANALISIS DE LAS ESQUILAS POR FINURAS, DE AUSTRALIA.
NUEVA ZELANDIA, SUDAFRICA

ZAFRA 1964/65

Australia Nueva Zelandia Sud Africa Totii
Finuras < . " v
80’s y mas finas ... .. 0.03 —— e 0.02
T0s y 70/80’s ... ... . 2.9 ——— 1.4 2.2
64/70's ... 8.2 0.1 25.2 9.1
64's ... 12.5 0.4 561 16 4
64/60°s .. ... 4.8 — .6
60/64's ... L. 22.3 0.5 4.9 15.9
60°s ... 13.2 0.9 1.7 9.3
60/58°s ... ... 5.5 — s 3.8
Merino pedazos ..... 1.4 _—— 0.6 1.0
TOTAL MERINO ... Y 1.9 84.9 64 .5
98's y 588/60's ... ... 1.8 3.8 0.6 8.6
86's y 9G/58s ... ... 8.2 i 9 0.2 6.8,
20796 ... L. —— ) —_ .9
50°s vy 52's . ... ... L. 3.1 13.7 U.1 4.4
46/00s y 48/50°'s . ... ———— 38.5 - 6.9
44’s v 46’s ... L. 0.9 29.5 R 5.4
40’s y mas bajas . ... 0.2 1.9 e 0.4
Cruzas pedazos ..... 0.2 — ——— 0.2
TOTAL CRUZAS ... 24.3 98 .1 1.0 24 3
Blance Grueso ...... 3.9 (i.6
Grueso y Coloreado . 2.1 0.3
Karakul ... .. ... .. 3.1 .4
TOTAIL, GENERAL . 100.0 100.0 100.0 10830

RESUMEN %

Tipos Australia Nueva Zelandin Sudatrica Totul
Merino ..... ....... 75.7 1.9 30.9 4.5
Cruza ...... ....... 24.2 98.1 1.0 S e
Otros ... .......  —- — —_— 9.1 1.2
TOTAL ... .. ...... 100.0 100.0 100.0 100.0

FUENTE: Textile Fibers Departament, Commodities Research Department.
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CUADRO N° 9
PAISES COMPRADORES

EXPORTACION DE LANAS — DESDE EL 1° DE OCTUBRE AL 30 DE SETIEMBRE
‘ TOTAL DE FARD OS POR PAISES

PAIS - Zafra 1966/67 Zafra 1967/68 Zafra 1968/69

Inglaterra ........, L. o 44.691 48.280 93.830

Estados‘Um'des 11.337 26.592 12.856  Alemania Fede-
Alemania ..., 9.962 13.665 18.634 & ral - Alemania
Holanda . ............. 10.534 11.383 9.398 Oriental 25 %
Bélgica ... .00 8.32¢ 10.578 8.267

Hong Kong ............. 6.336 9.219 10.384

talia ... o0 R 10.808 8.458 12.856

Colombia ........ ... ... 3.425 7.631 9.000

Dinamarca .......0..0.0 . - 3.003 4.827 3.537

Checoslovaquia ', . ... .. 2.119 4.516 5.768

Japdn ..ol i 4.143 3.263 3.502

Polonia ........... ..., 3.258 2.214 2.345

Hungria ........ ERAT g 321 2.191 389

Francia ....... ... .. .. 2.691 1.960 4,659

Suiza ... ...t 1.256 1.649 133
Rusia ... ..o 4.328 1.569 626

Brasil' .. ... o oo 0 . 347 1.668 1.020
Suec'a ... . 1.462 1.187 1.133

Israel ... ..c0ciiiinnan 795 1.168 1.144

Yugoslavia ............. . 1.020 741 1.356
Irdn  ......... R — 570 708
Sud Africa .........00n. 903 524 952
Chile ...... ... 00 00, o 242 509 476

Feuador .......... S 503 453 276

NOTUEZA .. .vvivrarrins 204 453 63
Canadd ............ 000, 349 447 344

Grecia ... o0 ooeeii s 725 357 o 630

China N. .......00...... 329 316 7€9
Turquia  ......... .00 ‘ 336 293 342

Austria . .... SRS I . 88 287 63
Portugal .......... ... 82 163 78

México ... 592 118 477
Finlandia .............. 63 ) 35 —_—
Pusan Corea ............ 63 35 87
Espafia  ......... .. .00 6 30 57
Bulgaria ..., .. s — 26 188
Guatemala ............. : 74 26 —

Venezuela ............: — 24 7
Bolivia ........... DS 64 9 47
Per ... .o 49 —_ —_
India ......... — -— 221
RAU ... i v — — 181

TOTAL: 135.281 Fardos TOTAL: 168.168 Fardos TOTAL: 160.655 Fardcs
: 54,185.024 Kgrs. 68.716.954 Kgrs. 63.671.541 Kgrs.

Zafra 1967768 Zafra 1958/89

Detalles: e . g Detalles: ;
Lana Sucia ..... ... 95.248 Fard. 45.169.292 Kgr. Lana Sucia ........ 79.040 Fard, 37.361.695 Kgr.
Lana Lavada ...... 15.218 7 4.328.165 7 ‘Lana Lavada ...... 20.324 " 5.979.400 "
TOPS uiainn. i 45.390. "  15.817.¢48 7 TOPS  noieorinin 45.617 16.1\11;75‘;8} gl
Residuos ......... 12, '31'2" T 3.401.849 Residuos ..... S 15.674 7 4.218.698 7

168 168 Fard 68 716 954 Kgrs. 160. 655 Fard.'

‘63 671.541 Kgr.

FUENTE: “La exportacmvx del Uruguay" (Setiembre 1967 - Set. 1968 - Set 1969) Baletmes




La producciéon mundial de lanas sucia se sitGia en 196%/70 en
alrededor de 2.785 millones de kgrs.

AUSTRALIA: continta desde luego siendo el principal pro-
ductor y exportador de lana mundial (mas del 60 ‘), sobre todo
en las maximas finuras, lo que se ha venido acentuando. La pro-
duccion es ahora de 908 millones de kgrs. de peso base sucia,
producida por 175 millones de ovinos.

NUEVA ZELANDIA: con una produccidén en este ano de
335:960 millones de kgrs. base sucia, produce sus finuras en su ma-
yoria entre el 30's y el 46’s con un nimero de ovinos de 60 mi-
llones.

SUD AFRICA cuenta actualmente con una produccion la-
nera de 150.274 millones de kgrs., base sucia, de lanas muy finas
en su mayoria, como se cbserva en el cuadro precedente con el
N? de ovinos de 39 millones.

De URUGUAY deciamos que tenia la mayoria de sus [i-
nuras entre el 60/64’s al 56’s, Bradford. El numero de ovinos y
produccidn de lanas ya lo establecimos al principio.

ARGENTINA: Tendria la cantidad de 45 millones de cabezas
y la zafra 1968/69, ascendio a 183.870 millones de kgrs., teniendo
la mayoria de sus lanas en las cruzas finas, con tendencia a las
finas cada vez mayor. Fuente: Reuniéon anual ILW.T.O., 1970,

COMO PRODUCIMOS — La lana considerada como materia
prima industrial.

Ya destacamos la importancia en cifras que tiene la pro-
duccion de lanas para nuestro pais.

Independientemente de los problemas de moneda, detrac-
ciones e impuestos diversos y actualmente las retenciones qgue
estudiaremos en otro capitulo y que tienen incidencias impor-
tantes y variables sobre la produccidén de lana, con una accidn
tfavorable o desfavorahle sobre el precio real quz recibe el pro-
ductor, estimulando o paralizando a largo plazo la tendencia
a la producciéon de lanas; existen otros problemas de caracter
permanente y que son intrinsecos a la propia producciéon. Es-
to tiene que ver con las técnicas en materia de seleccion, mane-
jo, sanidad y nutricién en relacion a la productividad princi-
palmente y en la que el productor puede intervenir activamen-
te a los efectos de lograr una mayor produccién y una mejor
cotizacion para sus lanas.

Mucho hemos avanzado en materia de Seleccion sobre to-
do en planteles, en la que es digno destacar la labor cumplida
desde 1936 a la fecha por 'a Comision Honoraria de Mejoramien-
to de la Producciéon Ovina, logrando aumentos de lana por cabhe-
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za, fijando tipos raciales, realizando obra de extension. Su accion
en 1500 cabanas v la seleccion y tatuaje de mas de 100.000 re-
productores machos y hembras dicen de su trabajo; ademas de
su labor cumplida sobre los pequenos y medianos productores,
en la seleccidon en Majadas Generales, fijando tipos en base al au-
mento 'de productividad.

L.a obra derarrollada por las distintas gremiales de Cria-
dores Ovinos del pais, han llevado a la cabana uruguaya a lo
que es hoy dia. con un magnifico material genético, junto a
la orientacion llevada a cabo en cada raza.

Con respecto a Senidad mucho es lo que debemos esparar
de la lucha contra las parasitosis internas sobre todo, que afectan-
do a la fisiopatologia del ovino, tiene efectos perniciosos en la
produccion de lanas en cantidad y calidad. Otras parasitosis ex-
ternas, como la sarna, esta practicamente extinguida y el piojo
perfectamente controlado por bahos — asi como las enfermeda-
des infecto contagiosas a través de las vacunas respectivas. En
esto hay que destacar la accion de la antigua Direccion de Ga
naderia (hoy Division de Sanidad Animal y el Laboratorio Mi-
guel Rubino etc)).

En problemas de Nutricién se han ampliado las perspectivas
de mejorar existiendo ya conciencia de la necesidad de la me-
jora de pasturas. En este sentido es muy importante la labor que
viene cumpliendo el Plan Agropecuario.

Las técnicas de un Manejo eficiente, pueden lograr impor-
tantes beneficios en la produccion lanera.

Un programa de aumento de productividad y de obtencion
de beneficios para el productor debe ser el de lograr fundamen-
talmente mayor productividadl por Ha.

Esto es logico pero ademas tendra mayor importancia con las
nuevas disposiciones impositivas que estudiaremos mas adelante.
Es fundamental lograr mayor peso de Vellon, lo que se logra
por seleccion y con el uso de la balanza en relacion con la mejor
calidad, etc. son metas a lograr; pero la busqueda de mayor finu-
ra puede llegar a ser factor negativo en el peso; ademas debe
cuidarse en las ovejas en forma importante el problema de fer-
tilidad.

El querer lograr un mayor peso de Vellon llevaba a algunos pro-
ductores a buscar padres con lanas fuertes, lo que traia apareja-
do cierta medulaciéon en los cuartos; con suardas espesas —para
hacer peso en la bolsa; toedo lo cual va siendo modificado actual-
mente— al buscarse las mayores finuras dentro de cada tipo.
Igualmente la mayor longitud de mechas trae aparejado mayor
peso de vellén pero debe ser adecuado a su finura v uniforme a
los efectos del peinado.



La calidad de un Vellon exige que cuidemos estos detalles
en la seleccion, ademas de obtener lanas con buena resistencia a
la traccién aungue este es mas un problema en mayor proporcion
de nutricion, estacional y sanitario que genético; de color blan-
co, suaves al tacto, sin hebras meduladas o de color, con rizo re-
cular que indica uniformidad, el tipo de mecha con la menor pro-
pereion de punta, suarda fluida, todo lo que redunda en mejores
rendimientos al lavado y al peinado y en mejores precios de
acuerdo a la demanda de los mercados.

Pero la lana como un producto animal que es, tiene sus va-
riaciones —las que el productor tratara de que sean cada vez
nienores. Los lotes obtenidos con caracteres similares, seran agru-
pados de manera que puedan identificarse facilmente v obtener
el precio de acuerdo a su calidad.

Con respecto a los valores gque juzgamos en la seleccion de la
lana: ;estamos realmente dando su real valor a los caracteres
que interesan a la industria?

Si efectuamos la clasificacién en el establecimiento todos es-
tos valores deberan ser considerados a los efectos de obtener la
mejor cotizacidn.

PREPARACION DEL. OVINO ANTES DE LA ESQUILA. —

Para una mejor obtencién del Vellon para la esquila, el ovi-
no debe recibir ciertos cuidados previos a la misma, a los efec-
tos de obtener un vellon limpio v de mejor aspecto.

La oveja debe descolarse previamente antes del mes de la
paricion, esquilando las lanas de entrepiernas y parte posterior
¢ interna de los cuartos, a los efectos de evitar que las heces que
se originan en primavera por su estado puedan ansuciar la lana.
De lo contrario v ya mas sobre la fecha de esquila habra que
“descascarriar”, esquilando esas zonas por las heces que las en-
sucian,

La presentacion de las lanas sin limpiar, con cascarrias, pun-
tas quemadas, barriga y garreo o entreveradas con vellones ne-
oros o amarillos v con semillas, perjudica en general a todo el
lote. castigandose en el precio.

ESQUILA . EL. METODO PUEDE VALORIZAR EL VELLON --

Este trabajo tan importante que se realiza a partir de octu-
bre, puede alcanzar todo el mes de noviembre, debe planificarse
anteriormente con mucho cuidado. Se realiza con personal propio
o ajeno (“comparsas” de esquiladores que trabajan y cobran de
actierdo a su produccion).



LLos ovinos deben encerrarse la tarde anterior, a los efectos
de que no se mojen con lluvias o rocios, lo que perjudica la lana.

La cancha de esquila debe estar limpia para evitar que los
vellones se ensucien con tierras, orines y excrementos..

En nuestro pais, el agarrador toma el ovino, lo manea v ¢l
esquilador lo esquila atado por sus miembros, esquilando el ve-
Ilén y luego la barriga v patas.

En el sistema Tally-Hi, australiano que se preconiza por par-
te del S.U.L. el propio esquilador toma el ovino que se va a esqui-
lar y realiza la esquila suelta sin atar, esquilando primero barri-
ga y patas y luego ¢l vellon sale entero. La ventaja de este método
es precisamente esta ultima, ademas de salir mas limpio.

La velocidad de esquila es muy distinta ya que, nuestro hom.
bre esquila unos 90 lanares por dia y el australiano unos 110
llegando al record de 528 en 7 H. 48’. La tijera corre mejor so-
bre la piel que presenta superficie pareja y se realizan cortes
mas largos.

No debe realizar el “repaso™ o recorte pues si bien el lanar
aparece bien esquilado aparentemente, los cortes de mechas rea-
lizados, tiene un valor muy inferior al de la lana. Hemos reco-
gido de vellones, despues de abiertos y extendidos sobre la mesa
cantidad de mechas cortas, producidas por la mala practica del
recorte, con un promedio de 80 grs. por vellon. Llevada esta can-
tidad al numero de vellones esquilados en el pais, estaria cerca de
1.700 millones de kg., cue al precio de USS 1 el kg. represen-
tan igual cantidad de dolares. Muchos de estos recortes, los mas
cortos se pierden ya en la cancha de esquila (van con el barrido)
0 bajo las mesas de clasificacion o en los desagues de los lavade-
ros o van a formar la borra de carda y la “semilla”, que tienc
el valor actual de U$S 0,48 (Borra de carda y mantas bhatidas, como
se exportan), muy inferiar al tops en que podran transformarse
en el peinado, a U$S 1.86) — sea que para lo que se aprovecha re-
cibe un 25,5 ‘¢ del valor tops, a lo que hay que deducir el costo
del batido.

El S.U.I.. propicié la venida de esquiladores australianos pa-
ra que realicen ensefianza del sistema TALLY —HI, asi como
realizar divulgacion de las ventajas del sistema que ha resultado
realmente exitosa.

COMO ACONDICIONAR LOS VELLONES -~ DESBORDE
— CLASIFICACION., —

La mejor presentaciéon de lo producido, su uniformidad,
ete., ira en beneficio del precic que podamos obtener. Es asi que
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insistimos en la separacion de calidades que indicamos previo 2
la esquila. En los vellones ya esquilados podra aun realizarse la
limpieza del Velion, quitando los pedazos con cascarrias, puntas
quemadas, con semillas, y aun la barriga y garreo que puedan
haber quedado al esquilar.

Si hiciéeramos ¢l Desborde que ya es una operacion mas a
fondo quitaremos del vellén lo que puede haber quedado de la-
nas de calidad inferior, como son los Pedazos con parte de lana
de barriga y pecho que guedaron, cuartos gruesos, lana amarilla,
puntas quemadas, restos de garras, pedazos cargados con semi-
llas, lana corta de cara, ete. El Vellon obtendra mejor presentacion
(Vellon desbordado) y su cotizacién serd mayor. Esa lana quitada
recibe el nombre de Lana Pedazes. En Australia y Nueva Zelan-
dia esta operacion se hace muy a fondo vy puede incluir aGn otras
zonas de calidad inferior del Vellon. El resto del Vellon obtiene
mejor precico en remate,

Nuestra sistema de comercializacion actual no ha permitido
que esta practica se generalice, pero hacia ella debemos tender
en la medida y en forma concomitante que logremos que un me-
jor precio remunere el esfuerzo realizado.

CLASIFICACION EN LA ESTANCIA, —

Lo evolucion necesaria en nuestra comercializacion, las exi-
gencias industriales y el propio progreso zootécnico de nuestros
rebanos nos llevara a que la clasificacion se realice en el propio
establecimiento.

En esta forma cl productor sabra que es lo que produce en
finura y calidad, recibira el justo precio por su esfuerzo y po-
dra saber que debe mejorar v cuanto. El conocimiento exacto
de su produccion es el primer camino hacia su superacion. De
lo contrario no habra base para un buen comienzo. Es problema
importante el costo de este proceso, a tener en cuenta por el pro-
ductor.

En Australia y Nueva Zclandia la mayoria de sus lanas se
clasifican en el propio establecimiento productor y posteriormen-
te se enfarda en pequenas balas de 130 a 140 Kgrs. pudiendo
llegar a 200 Kgrs. que se marcan, con la clasificacion, peso vy
marca del establecimiento v quedan prontos para su envio a los
los locales centrales de remates v su posterior embarque.



FOTOGRAFIA N° 2 — Desborde d» wvellonos.

COMERCIALIZACICN DE LANAS — VIAS DE COMERCIALI-
ZACION. —

Es el punto intermedio entre produccion e industrializacion,
pero no menos importante. Su estructura es independiente de
aquellos y los sistemas variables, no solo en los distintos paises
sino en el mismo como ¢l nuestro en que se dan toda la variedad
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de ellos. Es asi que nuestro productor de lanas puede eclegir el
sistema o via de comercializacién que desee. De su resuliado ¢l
oroductor debera obtener el mejor beneficio. Debera ser continuo
en el tiempo v seguro, es decir sin las {luctuaciones debidas a mo-
dificaciones cambiarias o impositivas. El logro de mejor precio
se traduciréd a la larga en mejor calidad de lana vwor medio dc
mas eficientes medios de produccion v por ende los beneficios in-
dustriales seran también mayores.

La comercializacion de lanas estaba asentada en nuestro pais
en el régimen tradicional tipo colonial de la mutua confianza en-
tre vendedor y comprador que en los ultimos anos ha demos-
trado no ser ya la mas adecuada.

Registro Nacicnal de Boletas de Compra-Venta de Lanas. —

Por decreto 706 del 20 de octubre de 1967 se oficializo 1o
acordado por los productores v el gremio lanero, reglamentando
la documentacion de negocios laneros e informacion obligato-
ria ante el Ministerio de Ganaderia v Agricultura. A esos cfec-
tos se organizd un Registro de Compradores de Lana, que busca
dar garantias al productor.

Los negocios lancros deben documentarse obligatoriamenie.
con la firma del Boleto de Compra-Venta, en el que se deja
constancia de las condiciones con que la operacion se lleva a
cabo.

El productor que vende recibe previamente por escrito por
parte del comprador de su lana, un ejemplar de oferta al firme.
Con respecto a la operacidn ya realizada el comprador debe en
tregar al vendedor las condiciones de la operaciéon que este con-
serva como un documento oficial de la venta.

Con estos datos se lleva una estadistica de las clases de la-
nas que se van vendiendo, los totales finales y de los precios
obtenidos,

Si bien en este trabajo nos referimos a la realidad existente
en nuestro pais los conceptos tienen la universalidad de reflejar
que de acuerdo al esfuerzo por mejorar que realice el produc-
tor sea cual sea el sistema, o via de comercializacion que utilice.
debe lograr en definitiva valores redituables, en funcidén de las
mejoras obtenidas.

VENTA DE LANAS EN EL ESTABLECIMIENTO

Los productores pueden vender sus lanas de acuerdo a su
tnteres por distintas vies o canales de comervcializacion que cla-
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sificamos segin sea la forma que actuan las perscnas que ad
quieren o reciben la lana:

a) A traves de compradores acopiadores (intermediarios)
que compran lana en distintos establecimientos, acopian
y luego la venden a industriales, exportadores, etc.

b) Directamente al industrial o al exportador.
¢) Envio a consighacion, para su venta posterior.

d) Cooperativas de productores.

Comprador Acopiador o Intermediario

Son de menor o mayor solvencia y adquiercn la lana segin
su capacidad adquisitiva. Generalmente son almacenes o barra-
cas de la propia zona de produccidon. Los volumenes que se ad-
quieren no son grandes, pero pueden sumar las de varios esta-
blecimientos.

El comprador tiene los informes del mercado y oferta, a ve-
ces ya sobre el “lomo de la oveja”, como se dice, en agosto o
setiembre si tiene donde “colocar” esa lana. En este caso, hace
un adelanto. Los pagos son generalmente al contado al levantar
la lana o con plazos cortos. o en pago de todo o en parte de
cuentas de consumo de la estancia, en los casos de lotes peque-
Nnos.

En la mayoria de los casos el comprador ya compre para ¢!
0 para otro, como en los casos citados en (b), tiene un conoci-
miento previo de la lana que va a adquirir o concurren a la es-
tancia para corroborar la opinion que él tiene sobre la lana de
ese ano.

La venta generalmente en la actualidad se realiza luego de
la esquila, con la lana ya embolsada en bolsas de 130 a 140 Kgs.
en las que va marcado (Kilaje, marca del establecimiento. ¥
eventualmente la clase de lana).

El comprador puede observar la lana realizando algunos
cortes en la arpillera, de la finura, calidad, rinde posible, elc. v
realizar entonces su oferta, estableciéndose forma de entrega v
de pago.

E! sistema como se aprecia es empirico. El conocimiento qgue
se pueda tener de las lanas es a veces incompleto. Las modifi-
caciones de la lana de un ano para otro pueden scr importantes,
por problemas de nutricidon, parasitosis. lluvias. sequias, banos a
destiempo; todo lo cual puede modificar las condiciones de lo
lana.



El sistema no favorece al productor, ya que el comprador
trata de cubrirse de una mala compra, ajustando al maximo el
precio. No se hace en forma técnica y en definitiva tampoco fa-
vorece a la industria, que exige finuras promedio en micras v
rindes al lavado.

Venta a Barracas Exportadoras

Existen en el pais 42 firmas exportadoras afiliadas a la Ca-
mara Mercantil de las cuales 13 tienen barraca y las demas tra-
bajan en las mismas.

Las compras de lanas las realizan de acuerdo a pedidos que
reciben del Exterior. En el caso de ofertas sobre el “lomo de la
oveja” como dijimos, lo hace para asegurarse lana en prevision
de un alza de precios. De lo contrario y en prevision de una ha-
Ja, se retira del mercado.

Se puede afirmar que tanto en la compra como aun en la
venta las operaciones con lana han tenido en muchos casos, un
caracter especulativo. Esto ocurridé con las modificaciones en
los cambios de moneda, para exportacion, por las sucesivas de-
valuaciones que sufrimos en los ultimos anos y las modificacio-
nes en las detracciones. Ello es lo que dio el ritmo a la plaza,
mientras que en el Exterior un precio cada vez mas inferior, in-
dicaba la realidad verdadera que imprime el mercado mundial.

El comprador actua en campana con ordenes de la casa ex-
portadora, e inspecciona las bolsas de lana al azar por Ej. 10
bolsas, buscando el eje de finura que se le ha solicitado, calcu-
lando los peorcentajes que estan por encima o por debajo de esta
finura. En otros casos la compra puede hacerse en base a la cla-
sificacion que arroja luego en la mesa de clasificacion de la
barraca, pagandose de acuerdo a los precios por finura v cali-
dad corrientes en plaza.

En materia de ventas también puede haber posiciones es
peculativas de las barracas en el sentido de vender “en blanco”
en el Exterior, es decir ofertar lana, sin haber comprado lana.
En este sentidec son también una guia los Mercados a Término,
que estipulan precios sobre periodos de 6 meses. Por Ej. fijando
los precios para 2 meses siguientes,

La barraca exporta la lana en fardos, luego de recibir la
lana en bolsas desde la estancia, la clasifica y desborda o no.
segun las estipulaciones del contrato y enfardela en fardos de
480 a 500 Kgrs. cubiertos de arpillera y algunos actualmente con
envoltura de plastico, colocandoseles 7 flejes.

En Jos fardes se marca las letras, palabras o nimeros de la
marca y contramarca especificadas en el contrato. numero de
tardo y peso.
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Actualmente ciertos compradores estan exigiendo la determi-
naciéon objetiva de la finura en micras y rinde al lavado, para lo
aual se envian muestras tomadas con calador de fardos segin
técnicas establecidas, a Laboratorios de Europa o los EE.UU., se-
gun estipulaciones establecidas en contrato.

Por su parte el vendedor también puede asegurar micronaje
y rinde.

Envio a Consignacion

El consighatario vende por cuenta y orden de terceros. Pa-
ra ello recibe una comisién por la venta que es el 1% del ven-
dedor y el 1% del comprador.

Existen afiliadas a la Camara Mercantil 40 firmas consig-
natarias de lanas, de las cuales la mitad tienen barraca, el otro
50 % trabaja en otras barracas o en el Mercado de Frutos situa-
do dentro del recinto portuario.

Existe confianza del productor en la experiencia y seriedad
de la firma a la que envia su lana en bolsas. Cada lote se vende
por separado de acuerdo con su finura y calidad. No se clasifica
a menos que el cliente lo pida.

Al recibir la lana en la barraca se confirma lo expresado
por el duefio en lo relativo a clase de lana, realizando cortes en
las bolsas, por la costura. Se apilan las bolsas y se le pone el
cartel con las letras del remitente y el N? de lote de entrada.
En la libreta de control se pone la finura y la impresion gene-
ral sobre el lote, su calidad, etc.

La forma y la oportunidad de vender le pueden ser dadas
n! consignatario junto con el envio de la lana o éste deberd con-
sultar antes de vender. En algunos casos se fija por el remitente
un precio base por el lote.

Los compradores concurren a observar la lana y ofertar.



enfardada en balas de 400 a 450 pound (libras), previo desbor-
de a fondo y clasificacion, todo realizado en el propio esta-
blecimiento, es enviada a los (stores) o barracas para su exhi-
bicién. Todos los datos de la lana constan en los catalogos
donde los compradores luego de observar la lana v si coinciden
con su clasificacion, aprecian su rendimiento y acuerdan el pre-
cio que pueden ofertar en el remate que se realiza en otro cen-
tro, por la tarde sin la lara, en las que solo figuran los nuime-
ros de lotes y que se realiza en forma muy rapida.

En Australia la venta es libre con respecto a ofertas v de-
manda, excepto que acaba de establecer precios sostén., pero en
Nueva Zelandia y aln en Sud Africa, la Comision de Lanas {i-
ia los precios minimos que deben recibir los productores v los
subsidia cuando no se alcanza ese precio; llegandose aun a com-
prar la lana en remates a esos precios minimos fijados para los
que tienen un fondo de reserva importante. Ese precio es fijado
segun el tipo de lana, los precios logrados en la zafra anterior
teniendo en cuenta ademas en forma actualizada la situacion eco-
nomica de los paises consumidores.

En nuestro pais se ha preconizado el sistema de remate, pe-
ro no son de importancia todavia los velimenes de lanas que
se ponen a la venta.

Para esto es necesario que los lotes sean muy calificados
como generalmente lo son, para despertar interés en la plaza;
limpias, sin cascarrias, ni puntas quemadas y que le hayan qui-
tado barrigas por arriba de un 11 a 12, Los loles dcben res-
ponder exactamente a lo que dice el remitente. Pueden haber
sido clasificados.

Antes del remate se confeccionan catalogos estableciendo
los datos del dueno de la lana, en algunos casos la clase y los

plazos maximos de 60, 90 6 120 dias para el pago. A veces se
exige a los ofertantes inscribirse antes por razones obvias.

Cooperativas de Productores

La union de los productores de lanas en cooperalivas para
la venta de su produccion, busca resolver problemas de comer-
cializacion, eliminando la intermediacion.

En nuestro pais cuentan con leyes de proteccion eospeciales
para esos fines.

En los centros donde es enviada la lana de cada productor.
esta es clasificada y se hace un calculo del precio probable a
obtener de acuerdo a su clase y al mercado; de esto se le infor-
ma al productor, con una planilla especial, donde constan las
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cl_ases de lana que envio y puede aun hacerse un adelanto de
dinero a cuenta.

Las lanas de igual finura y calidad se juntan y se ofrecen
a la venta. pudiendo aun exportarse directamente por la Coo.
perativa.

Finalmente vendida la lana que integra el lote, e! produc-
tor recibe el precio final, deducidos los gastos de clasificacion.
enfardelaje, transporte, ete.

il
FOTOGRAFIA N? 3 — Pila de lana en barraca.

Lavadercs — Fabricas de Tops — Hilades — Casimires, etc.

La industria es la que finalmente tomara y procesara la la-
na en los articulos finales que el consumo demanda. Nuevas
técnicas y maquinarias se vienen aplicando a los procesos in-
dustriales, pero de nada o poco serviria si la calidad de la ma-
teria prima; la lana. no fuera adeccuada en calidad y uniforme
en sus propiedades.

Lavaderos

Hay 4 Lavaderos de lanas en Montevideo y 2 en el interior
del pails, ademas de los lavaderos propics con que cuentan las
Fabricas y que serian en total 14, Los hay de 1 tren hasta b
trencs de lavado.



Dijimos que la exportacion de lana lavada representaba ol
3,87 de nuestros valores de exportacion con USS 7.773 anuales
(1969) perc esta actividad ha ido disminuyendo.

Tres de los cuatro lavaderos lavan para terceros v dos de
elios enfardelan.

Los tres envian la lana en lienzos. Los fardos son de 220 a
240 kilogramos.

Se cobra § 225.00 los diez kilos mas =1 costo del enfardela)e.
El transporte de la Barraca al Lavadero lo paga el Lavadero v
el transporte a puerto para exportacidon es a convenir.

Las clases de lanas que se lavan son las de calidades infe-
riores que no justifican su exportacion como sucias, por el flete.
Asi sc lavan las lanasz Corrientes (ahora ain las esta absorvien-
do la industria del peinado), barrigas y cordero.

Algunos clientes tienen tipos determinados; en ese caso se
venden con muestras existiendo mas de 30 tipos.

En barrigas se saca un 52 a 55 ‘¢ de rendimiento al lavade
y en corderos el 60 7.

El principal comprader de lanas lavadas cordero cs Ingla-
terra, que lcs reexporta a India, Pakistan, Suecia, ete., y las la-
nas barrigas lavadas van sobre todo a Italia v Alemania,

FOTOGRAFIA N2 4 — Parie de un tren de lavado.



FOTOGRAFIA N9 5 — Lienzos de lana lavada.

Fabricas Textiles

Hay 8§ fabricas textiles importantes en el pais —que fabri-
can tops, hilados y casimires— los que son de gran calidad.

Toda la produccion textil tiene muy buena colocacion en
los mercados del mundo y esto es importante por la exiguidad
de nuestro mercado interno.

El problema mas importante es el de la renovacién de equi-
pos ya que su maquinaria salvo excepciones tiene un promedio
de 25 anos. Esto parece ser sin embargo también preocupacién
de otros patses altamente industrializados como por ejemplo
Italia que subvenciona a la industria para la renovacion de sus
equipos. Igualmente la Industria Textil britanica debe invertir
40 millones de libras para la renovaciéon de sus equipos en los
proximos 4 0 5 anos segin informe de la Oficina Nacional de
Desarrollo y poder competir dentro de su mismo mercado por
Ej.: con el Japon.

Segun las estimaciones de la Camara Mercantil nuestra in-
dustria nacional tiene un consumo de 7 millones de Kkilos, lo
que representa el 8,3+ de la producciéon total, pero la industria
trabaja mas del 50 ‘¢ de la lana que producimos o sea mas de 45
millones de Kgrs. sucia. Nuestros clientes son los EE.UU,, donde
colocamos hilados, casimires; y Sud Africa, que se han converti-
do en un mercado importante; luego le siguen Dinamarca, Sue-
cia, paises de Ameéerica Central y otros paises americanos como
Colombia.
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Con respecto a Tops, llegamos a scr el 29 exportador mun-
dial, en 1968, segin el Worid Wool Digest. con un 18 | lucgo del
del Reino Unido,

FOTOGRAFIA N° 6 -- Cardado.

FOTOGRAFIA N2 7 Painado en 10ps.
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EL TRANSPORTE DE LA LANA. —

La lana es transportada desde la estancia a los centros de co-
mercializacion en bolsas, por intermedio de camiones sobre todo,
o en vagones de ferrocarril muv esporadicamente.

Se cobra el flete segin el lugar de origen entre $ 2.000 por
tonelada o mas de 5 5.000 por tonelada segun distancia.

e

FOTOGRAFIA N9 9 — Haciendo fardos de tops en la prensa.



Luego de los trabajos de Barraca, la lana que va a exportia-
cion se enfardela y se transporta en camiones a depésitos de la
Administraciéon Nacional de Puertos. Estos cobran $ 180.00 por
fardo pero puede aumentar si el lugar de origen es lejano. El tra-
bajo de Barracas realizado en el interior del pais llega a puerto
de Montevideo en fardos, en vagones de Ferrocarril, que actual-
mente resulta méas econdmico.

En cuanto a la exportacion del nuestras lanas a los paises de
ultramar, se realiza por vapores, la mayoria de ellos de banderas
extranjeras y cuyo flete esta calculado en un 5,9 ‘¢ del valor FOB
para la lana sucia.

LA EXPORTACION DE LANAS — COMO EXPORTAMOS

En un estudio sobre la comercializacion de nuestras lanas te-
nemos que hacer referencia a la forma como exportamos los tra-
mites que hay que llevar a cabo.

Justificamos los controles necesarios de acuerdo a la legis-
lacion vigente, que tienen relacién con el hecho de evitar ia
evasion de divisas o de impuestos que puedan corresponder o
de los gastos inherentes a los servicios que se prestan oficialmen-
te, pero de la enumeracion de tramites que haremos surgira por
si solo la necesidad de simplificarlos. Por otra parte el control
riguroso del cumplimiento de las disposiciones existentes, ampa-
ra al comerciante honesto que cumple, frente a quien desea una
ganancia extra al pretender su burla, haciendo una competencia
desleal, y cuando no, esta el cuidar el propio prestigio de la pro-
duccién del pais, en el exterior.

Las oficihas que tienen relacién directa con los embarques
de lanas son las siguientes: Banco Republica, Direcciéon General
de Aduanas, Administracion Nacional de Puertos e Inspeccién
General de Hacienda.

1 —TRAMITES A CUMPLIR FRENTE AL BANCO DE LA
REPUBLICA O. DE URUGUAY.

Se debe cumplir previamente con el requisito de la inscrip-
cion como Exportadcr, aportando nombre, domicilio, Patente dc
Giro, Certificado de Impuesto de Ganancias Elevadas, Certifica-
do de estar al dia con el Banco de Previsifin Social (Caja de Ju-
bilaciones de Industria y Comercio, etc.). Aceptado ésto el Banco
le da el Nimero como Exporiador.

Proyectada’ la operacién de Venta de Lana, en el extranjero,
esta debe ser presentada ante el Banco, por el Correder de Cam-
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bios, con el Registro de Cambic comprado a log efectos de la en-
trega de la divisa al Banco Central, indicando el valor F.O.B.
unitario de venta al exterior, la obligacién de vender la divisa
ante el Banco interviniente y su entrega al Banco Central, den-
tro de las disposiciones legales reglamentarias vigentes, indica-
cion del pais donde va, clase de moneda extranjera, tipo de cam-
bio, importe de la retencion, etc.

Este documento va firmado por el Exportador, Corredor de
Cambios y el Banco Interviniente.

Se otorgan plazos para el cumplimiento del contrato: para la-
ha sucia 120 dias y para lana lavada, ete. 180.

En los casos de tratarse de una divisa de libre negociacion
como por Ej.: Residuos de Hilanderia, no se presenta Registro.
En estos casos se presenta sélo el tramite siguiente que eg la so-
licitud de Embarque.

Solicitud de embarque

En este documento constan todos los detalles de la exporta-
cion como ser: Nombre del Exportador, con domicilio, solicitando
autorizacién para embarcar indicando el nombre del vapor, ban-
dera, dia que sale. puerto de destino, clase de mercaderias, calidad,
etc., clase de bultos, marcas y numeros, kilos brutos, las taras y el
kilaje neto y dénde se encuentran depositadas para su inspeccion.

Lleva ademas los valores y voliimenes fisicos que se afectan a
los contratos de cambio correspondientes. Se establece también
el valor unitario en dolares Reales, el Valor Ficto que se ha esta-
blecido a los efectos de la entrega minima de divisas, asi como el
valor de Retencion para las clases de mercaderias que se trate.
a los efectos de establecer el importe de la Retencion si corres-
ponde,

La Seccion Despacho del Banco, otorga un N? a la Solicitud
de Embarque y la fecha de vencimiento del mismo (10 dias) a
partir de su presentacion.

Copias de esta solicitud van a distintas secciones del Banco:
Vias (1) Despacho de Exportaciones; (2), Cumplido pasa al Banco
Interviniente; (3), Cumplido pasa al Banco Republica; (7), Pasa a
la Inspeccidén Técnica de la mercaderia; (5), Convenios y Cober-
turas; (6), Inspeccion General de Hacienda; (4), al Banco Cen-
tral y (8) al propio Exportador, a través del Banco Interviniente,

En la oficina de Inspeccion Técnica que tiene el Banco. den-
tro del recinto portuario, se compara la solicitud de Embarque
con el Permiso Aduanero, en la faz administrativa y con la Via 4
se va a la, Inspeccién exhaustiva de la mercaderia a Depdsito, Ba-
rraca 0 Fabrica por técnicos Profesionales Veterinarios o Agro-
nomos espécializados, si tienen las retenciones menores o sin re-
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tencion, realizandose otra inspeccion a su entrada a puerto (Ba-
lanza Florida) con la toma de los pesos brutos, tara v neto, antes
de <u entrada o Deposito.

Cumplida el embargque vuelven al Banco, las vias 200 v 5
(seccion Convenios v Coberturas) donde se efectian la liguidacion
de la Exportacion. Se comunica ol Banco Interviniente el ajuste
correspondiente teniendo 30 dips para la entrega de |

nodivisa,

FOTOGRAFIA N° 10 - laspeccion de Lana en su enirada a puerloe

FOTOGRAFIA N° 1i -- Embarque de fardos
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2 — Tramites a cumplir en Direccién General de Aduanas y en la
3 — Adminisiracién N. de Puertos.

Ante estas Oficinas actiia el Despachante de Aduana que con-
fecciona y presenta el Permiso con copias para la Aduana.

Frente a la Administracion N. de Puertos se corren dos Per-
misos: uno de Introduccién a Depéosito, sistema establecide hace
poco tiempo y cl otro el Permiso de Expcrtacién (de Lingaje o de
salida). Todo estc previc pago de las operaciones.

Se solicita ademas por parte de Verificacion de Aduanas. la
inspeccion de la mercaderia donde esta depositada. Los verifica-
dores concurren al lugar indicado e inspeccionan marcas, calidad
v numero de ferdos o bultos.

Laas Solicitudes de Embarque del Banco Republica y los Per-
misos de Aduana, son entregados a los interesados quienes a su
vez lo entregan a los Representantes del Exportador que actian
dentro del recinto portuario —que los desglosa y los entregan a
las distintas oficinas que actuan en Balanza Florida: Verificacion
de Aduana, Inspeccion de Exportaciones del Banco Republica,
Inspeccion G. de Hacienda y pesadores de la Administracion de
Puertos. Simultaneamente en Deposito se entregan los permisos
de Introduccidon y Permiso de Exportacion o Salida. Inspeccidon
de Hacienda recibe la via 6 del Banco y una copia del Permiso
de Aduana con los que se controlan los pesos en Balanza de las
mercaderias con detraccion.

Es entonces que pueden entrar los camiones con los tardos de
lana al Puerto, los que traen consigo los Formularios de la Ca-
mara Mercantil (Papeletas) en quintuplicado, con indicacion de
namero, marcas, clase de mercaderias, ete. N° de Puerto, N9 de
Aduanas, N¢ de Solicitud del Banco Republica, etc. con los ro-
maneos por fardo —en pesada de origen. Todo esto es verificado
en Balanza por las oficinas actuantes y sellado en perforacion
por el Banco Republica. Se pesa el camién con la mercaderia en
Balanza automética que imprime N¢ de camién, fecha y peso v
se inspecciona la mercaderia si corresponde a lo declarado por
parte de los Inspectores Técnicos del Banco Republica y Veri-
ficadores de Aduana.

El camién sigue luego hacia el Depdsito con una copia de la
papeleta, sellada y firmada, descarga v vuelve a pesar en Balan-
za Florida a los efectos del destare y determinar el peso neto de
!la mercaderia.

Los fardos de lana quedan en Depésito antes de llevarse al
vapor segin el régimen instituido por Decreto del Poder Ejecu-
tivo N© 275 968 de fecha 23 de abril de 1968. En el se establece
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todo un ordenamiento reglamentario sobre las clases de merca-
derias afectadas por la reglamentacién, por el medio que lleguen
va sea camion, vapor o ferrocarril, documentacién a presentar
ante la Oficina del Puerto en Balanza Florida v ante la Adminis-
tracion de Depoésito, plazos maximos de internacién a Depésito
(10 dias) antes de la llegada del bugue, comunicada por la Agen-
cia Maritima a la Administracion Nacional de Puerto 12 dias
antes, estableciendo el plazo minimo de internacion 24 horas antes
de la salida del vapor.

La Administraciéon Nacional de Puertos —al comunicarsele,
saca los fardos del Depdsite vy los pone al costado del vapor por
sus propios medios, de acuerdo a las exigencias del vapor. Con la
Papeleta en el que consta el peso de la mercaderia, se saca el pase
» Resguardo.

Terminada la operacion de embarque, el Representante re-
tira el Pase de la Aduana que justifique la entrega de la merca-
deria en el vapor y con él retira el Recibo de a Bordo, que cer-
tifica que esta cargado el vapor.

Con este Recibo, en la Agencia Maritima, retira el Conoci-
miento de Embarque lo que origina la remesa del Exterior a la
cuenta del Banco interviniente.

Anteriormente los Permisos cumplidos fueron a la Oficina
de Verificaciones de la Aduana para la verificacién de la liqui-
dacién (por si hubo mayor o menor peso segun la Balanza Fiel)
con las constancias de las Oficinas de Aduana, Puerto, Banco Pe-
publica e Ingpeccién Gral. de Hacienda. Una copia del Permiso
cumplida por la Aduana va a la Seccién Despacho de Exportacio-
nes del Banco Republica donde se une para su archivo con la via
respectiva de la Solicitud de Embarque cumplida.

EL PRECIO DE LA LANA —PRECIO INTERNACIONAL Y
PRECIO INTERNQO QUE RECIBE EL PRODUCTOR— DETER-
MINACION DEL MISMO —

El precio obtenido por cualguier articulo con su venta y to-
mando como caso particular la lana, para el productor de nucs-
tro pais, debe ser remunerador a los efectos de actuar como un
estimulo para la continuidad en su produccion y si ese precio es-
ta en relacién con la calidad del articulo, los resultados todavia
seran altamente beneficiosos.

El hecho es que ya sea en el orden internacional como en
el interno los precios de la lana no han sido satisfactorics, como
veremos mas adelante, para nuestro productor.
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Esto puede influir en menor ¢ mayor tiempo en un acrecen-
tamiento del desinterés por esta produccién. Si agregamos a es-
to el alza de los costos que se han venido sucediendo, los benefi-
cios seran todavia menores.

Ha sido corriente que las lanas del Uruguay en los Estados
Unidos reciban un precio inferior con relacion a las lanas de
igual finura de ofras procedencias.

Significa que existen determinantes del precio o factores
que nuestras lanas no alcanzan y que pueden tener que ver con la
calidad, como puede ser la uniformidad en finuras y longitud, co-
lor, ete. No le son en otras cualidades y presentacion, pues nues-
tras lanas sucias van a los EE.UU. perfectamente clasificadas, aun
en forma superior a la de aquellos paises, ya que nuestro trabajo
en Barracas es superior al que se realiza en los establecimientos
de campo australianos o neozelandeses. La otra ventaja si bien
apreciable para aquellas lanas, puede ser el desborde pues si bien
nuestras lanas van desbordadas a ese pais. en Austratia y Nueva
Zelandia, el desborde se realiza mas a fondo, ofreciendo vellones
perfectamente limpios y uniformes.

GRAFICA DE PRECIOS DE LANAS URUGUAYAS SEGUN ESTADOS
DE TRANSFORACION
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93



GRAFICA DE LOS PROMEDIOS DE PRECIOS DE LANA
AUSTRALIANA

JUL1O 1970 - BASE LIMPIA EN CENTS. POR LIBHA EN LOS
CENTROS DE REMATES AUSTRALIANOS
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En la grafica N° 2 se observan los periodos que van de Ene-
ro (zafra 1968/69) a Julio (1969/70), (la zafra australiana termi-
na el 30 de Junio) destacandose una relativa estabilidad en los
precios de Ernero a Mayo de 1969 declinando después todos los
precios hasta Enero de 1970 en que se estabiliza con leves tenden-
cias de aumento en Abril - Mayo. La mayor recuperacion se apre-
cia en las finuras 58" y 50s.

En la grafica N? 3. se observan los precios pagados en el
Reino Unido. en el periodo que va de Julio de 1868 a Mayo de
1970, y que guardan relacion con lo dicho para la grafica N2 2.

CUADRO 11

PRECIOS PROMEDIOS ANUALES DE LAS 3 FIBRAS SINTETICAS
EN CENTS. DE DOLAR

Anos Dacron Acrilan Nylon
1955 157.9 135.3 147.9
1956 135.5 112.0 125.2
19397 141.0 113.0 128.0
1955 140.6 116.0 128 .4
1955 136.0 118.0 128.0
1960 136.0 118.0 128.0
1961 127.0 120.7 125.0
1962 114.§ 116.7 124 .0
1963 114.0 110.0 119.7
1964 99.3 110.0 103.5
1965 89.2 110.0 g96.0
1966 82.0 110.0 96.0
1967 (*) 72.0 110.0

(*} Hasta Febrero inclusive.

Pacron — 3 denier
Acrilan - 3 ¥ 5 denier.
Nvlon —— 3 v 6 denier.

Aclaracion: Los hilados de fibras sintéticas se venden de acuerdo al denier, que
es el peso en gramos, para una longitud de 8.000 melros.

FUENTE: U.S.D.A. Wool situation - Wooel Statistics and related datao,

Observamos la regularidad con que el precio de las fibras
sintéticas ha ido bajando en el correr de los anos en proporecio-
nes importantes. Asi por Ej. en comparacion entre el Dacron v
la Lana tomando un precio de 10 anos (1956 a 1966) el primero
bajé 53’5 cents. (39'7) y la segunda 6.4 cents. (4.7/).



Ademas de otros hechos de caracter economicos sucedidos
en los principales paises consumidores, que pueden restringir el
uso de la lana, esta competencia de precios de! sintético ha in-
fluido sin duda en el mavor uso de estas fibras. Pero la lana nc
puede bajar los precios como aquellas. Los costos de produccion
comercializacion e industrializecidon son elevados. Puede pensarse
gue los costos en materia de produccién y comercializacion pue-
den abatirse en algo, por técnicas que aumenten ias cantidades
de lana producida por unidad de superficie o por ovino. para lns
mismos gastos y aun una mejora progresiva de la calidad y uni-
formidad, pero la fibra animal, por el hocho de serlo, tendra sus
limitaciones naturales ya sean del orden genético o de medio
ambiente que no lo tienen las fibras sintéticas.

En materia de industirializacion también pueden abatirse cos-
tos con la mayor eficiencia de las magquinarias —yv con nuevos
adelantos en materia textil, pero el agregado de nuevos proce-
sos gue amplien el mayor uso de la lana, como el de lograr pren-
das inencogibles, antiapolillables. lavables a maquinas ete. au-
mentan en un principio todavia el ccsto de los procesos indus-
triales mientras se amplian las perspectivas de un mayor con-
sumo, que puedan atenuar en el futuro el costo de esa mavor
inversion,

PRECIO INTERNO QUE RECIBE EL PRODUCTOR — DETER-
MINACION DEL MISMO -

Teniendo en cuenta todos los factores que inciden en mate-
ria impositiva, hace que exista una diferencia apreciable entre
el precio que se paga internacionalmente v el precio real que
recibe el productor. En Australia v Nueva Zelandia que tantas
veces nhos sirven de ejemplo no existen impuestos que graven
directamente a la produccion de lana o a su exportacion.

El vroductor recibe el precio real por sus lanas, deducidos
los gastos y en el pago del Impuesto a la Renta, muy importante
por cierto, ¢l Estado cobra a cada uno lo que corresponde. dedu-
cidos los importes invertidos para mejorar la produccion.

Por este camino Australia ha incrementado el nimero de ovi-
nos y su zafra de lanas, habiendo tenido un aumento de 46,51
en el periodo 1953-1968; Nueva Zelandia en igual! periodo au-
mentd en 78,21+ y Sud Africa en 35,42 “¢; Uruguay y Argenti-
na en cambio estan en vias de producir cada vez menos lana.

Como determinamos el precio de la lana para el productor. —-

Partiendo del aforo y en virtud de la actual cotizacion del do-
lar para exportacion, tenemos que hacer las deducciones como
se detallan.
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AFORO ...... .. U$S 1.05 el kilo

U$S 1.05 x 2.48 = § 2.6040

A deducir del valor ¥.0.B.
560.00 Retencién de lana sucia por 10 Kgrs.
832.00 Gastos e Impuestos segun Camara Mercantil

$ 1.392.00 Total a deducir

$ 2.604.00 — $ 1.392.00 — $ 1.212.00 que debio recibir el produc-
tor por la lana vendida. Este seria s6lo como ejemplo, ya que el verda-
dero precio dependera de varios factcres como ser: finura, calidad, rinde
¥ aun mercado, demanda y plazos para el pago.

Gastos que tiene la Lana Sucia Original de Barraca al costado
vapor al 2 de octubre de 1969. —

A continuacién damos a titulo informativo una relacién de
gastos emitida por la Camara Mercantil, sobre los impuestos y
gastos que tiene la lana sucia original de Barraca al costado Va-
por, al 2 de octubre de 1969.

CUADRO 12

Montevideo, Octubre de 1969

LANA SUCIA
AFORO
U$S 1.05 por Kilo a $ 248.00 délar ...................... $ 2.604.00

IMPUESTOS A LA COMERCIALIZACION DE LA LANA

A) Impuesto a las Tramszaccionzs Rurales:
Ley N? 12.996 - 8 % sobre valor ficto de $ 1.000.00 .. § 80.00

B) Impuesto sobre los valores FOB dz2 Exportacion:

1 — Ley N9 11.490 de 18-9-50 1 % sobre cl
valor real declarade en permiscs adua-

NIBTOS oot ettt e e 1.00 %%

2 — Presupuesto Perscnal SODRE. Ley N°

11.549 de 11-10-50 . ......... 0.50 9%

3 — Escalafon Militar — Ley N9 11.780 de
20-11-B1 e 1.00 %

4 -— Impuestos sobre pagos Art. 169 — Ley
N® 13.637 ... . 0.125 %
2.625 %

Total de gravamenes sobre el valor FOB
2.625 % sobre $ 2.604.00 .................... .. $ 68.35



)

D)

E)

D)

C)

D)
)

Impuesio v derscho sobre el valor de Aforc Aduancro
(Actualmente ¢l aforo es de § 1.200.00)
1 - Patente (Puerto Montevideo) Ley 2.609

de 7-11-899 ... ... ... .. .00 <
2 — Derecho Aduanero Ley 5.610 de

9-11-917 .. 4.00
3 - Estadisticas Ley N95.156 de 16-9-14 . (.15 “:

4 — Seguro de Paro - Ley 10.681 de 10-12-45 0 50 .

Ley N 11.537 de 8-10-50 ... 0.50 %

Ley N9 12.442 de 30-11-57 ... 0.25 ©

Lev N© 13.204 de 12-12-63 .... 2.00 % 3.25%
9 —— Asistencia Mdédica Ley 12,805 de 13-7-61 0.50 !
6 -- Impuesto scobre  pagos l.ey  13.637

Art. 169 A § - 2 S5 T

Total de impucstos sobre aforo aduanero .. 9.345 %
9.345 sobyre aforo aduanero $ 1.200.00 ... ... ... ... ... $ 112.14

Impuestz sobre Kilaje
l — Seguro de Paro Ley N9 11.537 de 8-10-60 $ 0.20
2 -— Lucha contra la Sarna —— Ley 11.199 .. & 0.10

3 -~ Mejoramiento Oving — Ley 11.433 de
3.7.800 80.12
4 -- Lucha conira la plojera - Ley 12.645
de 31-V1-59 . $0.02
5 - Ley N 12,442 de 30-11-57 (adicionaly .. $ 0.44
6 - Impuaesto sobro pagos - Ley 13.637
Articulo 169 . ... .. .. . ... ... oL 8 0.044
S G.924
Total de Impuestos sobre el Kilaje o0 .0 00 .. 8 0.924
SECRETARIADC URUGUAYO DE LA LANA (SUL).
6% sobre $ 2,604 0. - 15.62
Impucesto del 4 7% (lley 13.683) .. . . ... ... 3 104.00
TOTAL DE IMPUESTOS ... .. 5 381.03

GASTOS FIJOS

Comision Consignatario (1% sohre el valor estimado

en $ 1.300.00) los 10 Kilos ... . ... . . . .. . . .. ... $ 13.00

Comision del Banco Repiblica (1 7% sobre § 2604) 0§ 26.04

Comision del Bancew Interviniente ¢n i venla de cam-

bio (0,375 sobre $ 2.604) ... 8 9.76

Comision del Corredor de Camb'o (1 96 sobre $ 2.604) 5 2.60

Gastos Puerto oo . S 20.00
TOTAL GASTOS FPIJOS ... . % 71.40



GASTOS VARIABLES

Ay Clastficacion de la lana ... . . . ... .. % 50.00
Descuentos promedial correspondienic a las clases in-

feriores contenidas en la lana en belsa ... . ... ... 8 100.00
B) Enfardelaje incluso acarrco de la lana al Puerto ...... R 90._.00
C) Gastos de financiacion (demoras en los embarques v
en la colocacion de saldos) 2 % sobre § 2,604 .. . 3 52.08
Py Eshngaje v Verificacion ... ... ... . .. S 1p.0e
Despachante de Aduvana 1% s/2.604 ... .. % 25,04 3 36.04
E) Incldencia del presupucsto de la fiema cexportadora,
gastos de telegrama, garantia de rendimiento y calidad
al comprador del exterior, ete. (2 % </2.604) ... .. .. & 52.00
TOTAIL DE GASTCS VARIABLES .. § 380.2
RETENCION:
Decreto del 1Y de Octubre de 1968 cada 10 Kilos . ... % 560.00
RESUMEN
IMPUESTOS (sin retencion) ..... .. ... . . 5 381.03
GASTOS FLIOS $ 71.40
GASTCS VARIABLES ... .. .. . ... . . . . ... ... ...... &% 380.20

TOTAL .. .. $  832.03

Esta proyectado en la nueva ley de Hendicion de Cuentas para 1971,
la wustitucion de estos 23 Impuestos por su equivalente de un 14 % de
st valor schre un aforo que s¢ fijara.

Las Retenciones 2 la Exportacién y el Impuesto a la Produccién
Minima Exigible. —

Las Retencicnes a la exportacion de lanas vienen a sustituir
a las Detracciones. Estas daban un beneficio al Presupuesto No-
cional de $3000.000.000 de pesos de c¢dmoda e inmediata percep-
cion. Tienen un significado similar e idéntico sistema de recep-
cion, pero han disminuido en su valor y ademas traen el com-
plemento de acreditar “el 507 del valor a los vendedores de la-
na como pago a cuenta del Impuesto a la Produccion minima
exigible de las explotaciones agropecuarias en la zafra 1969/70.

Haciendo un poco de historia las Detraeciones surgicron co-
mo un régimen instituido en virtud de la ley de Reforma Cam-
biaria v Monetaria N? 12.670 del 12 de dicicmbre de 15658 —en
sustitucion a su vez del régimen de Cambio Multiples.
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Por este nuevo sistema, ‘“se autorizé al Poder Ejecutivo, oido
el Banco Republica a detraer del producto en moneda nacional
de las exportaciones de lanas determinados porcentajes que sc
fijan sobre el volumen fisico del total, teniendo en cuenta los va-
lores nacionales e internacionales del producto ¥ la cotizacion
de nuestra moneda”.

Se fijaron primero porcentajes para detraer a la lana sucia
entre un 2’5 y un 50’ del valor F.O.B., Montevideo, y para los
otros estados entre un 5¢ y un 5047,

Por decreto de 22 de Diciembre de 1959, se tomo como eje
de la zafra la finura 60’s Bradford y se fijaron las detracciones
en porcentajes para las distintas clases de lanas, estableciéndose
una relacion entre la lana sucia y la industrializada en base a
coeficientes.

Recién el 10 de setiembre de 1964 por Decreto —--se establece
el concepto de valor ficto o Aforo, para realizar la detraccion
sobre esa base, fijandose en U$S 1.20. Actualmente rigen distin-
tos aforos que juegan como precio minimo segun las clases de
lanas, que detallamos:

Zafra 1969/70 Zafra 1970/71

Lana Sucia ................... .. UsS 1.05 uUssS 0.95
Lana Lavada Vellén .... .. o T 1.61 " 1.46
Lana Lavada: barriga, cerdero ... T 1.23 To110
Tops ... . B " 1.56
Subproductos ... " 0.56 " 0.50

El Sistema impositivo vigente hasta 1968 afectd a los produc-
tores de lanas segun los estudios eccndmicos realizados por el
Ministerio de Ganaderia y Agricultura llegando a las siguientes
conclusiones: “que mientras el doélar subid en el perido 1959/68,
100 veces en el pais las detracciones subieron 20 y el precio de la
lana 10 veces”, “Los impuestos y los gastos de comercializacion
representaron 70°57¢ quedando al productor de lana el restante
29’43« del precio F.O.B. (finura 58’s), recibiendo entonces el pro-
ductor USS 0’35 cts. de délar por el kilo de lana”. Se dedujo tam-
bien que el productor perdia & 431.90 por ha. Todo esto hizo que
se sustituyera el régimen de las detracciones por el de las Re-
tenciones.

Las Retenciones fijadas para el periodo 19 de octubre 1969
al 30 Set./970 trataron de atenuar el problema fijando los si-
guientes valores:
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Retencion por cada 10 Kgrs. de lana exportada:

Zafra 1969/70 Zafra 1970/71

Lanas Sucias .............. .. S 560.00 $ 118.00
Lianas Lavadas .......... ... . ' 861.50 *181.00
Lanas Peinadas ......... L ”926.80 195,00

Mientras tanto el 50 ‘. de los valores retenidos se acreditaron
como deciamos a los vendedores de la lana como pago a cuenta del
Impuesto a la Producciéon Minima exigible en las explotaciones
Agropecuarias, por ha. segun lo que establecid la Ley N° 13,637
del 22 de diciembre de 1967 y la Ley 13.695 del 24 de octubre de
1968, para el periodo 1969/70.

Por esta ultima ley se elimind el Impuesto a la Renta (cate-
goria Agropecuaria) sustituyéndolo por este proyecto en 3 anos.
Se fijo ademas la productividad minima por ha., los valores y las
reinversiones deducibles a los fertilizantes, semillas, pasturas
permanentes, forestacion, alambrados, aguadas, etc.

Se establecié que las lanas para consumo interno que use la
industria no pagaran retencién.

Por ultimo también en el art. 79 de la ley citada se estable-
se un impuesto a la exportacién que se liquida sobre el valor del
aforo de exportacion de lana sucia, segin los coeficientes de con-
tenidos de lana sucia de acuerdo a lo siguiente:

LANAS SUCIAS 4%
LANAS SUCIAS DESBORDADAS 2% %
LANAS LAVADAS 1% %

Se arbitro también por parte del Banco Central un mecanis-
mo a los efectos de financiar la zafra y su cobro al contado hasta
el 31 de enero con un interés del 9% por un sistema de prean-
ticipo de Divisas en las que el exportador tenia que presentar
en declaracion jurada todos los datos de quien vendid la lana,
domicilio del mismo, Kilaje comprado, clase de lana, precio e im-
porte total de la operacién y la forma y fecha de pago, con-
trolando los Bancos Privados y entregando al Banco Republi-
ca, Pagarés de Cobertura por el monto de Preanticipo que se
deseaba y que podia llegar al 90 ¢ del 65 - del contrato cambia-
rio y tipo de cambio comprador que regia. El Banco Republica
entregaba el dinero que a su vez a través del Banco Privado lle-
gaba al productor,
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Por via de Reintegro se establecid otro heneficio para la in-
dustria, con porcentajes variables sobre el aforo para pago de
impuestos y obligaciones fiscales y que son: Hilades de lana 20 . ;
Hilados poliamidos 20 */; Alfombras de lana 25, ; Casimires pu-
ra lana 12 9/; casimires 45/ lana y 955 ‘¢ sintético. 20 7 Teji-
dos confeccionados; frazadas, mantas, trajes, ete. 124/ v ultima-
mente se extiende a la lana peinada (tops) 5.

LA ACCION DE SECRETARIADO INTERNACIONAL DE 1.4
LANA. —

I.A CREACION DEL SEC. URUGUAYO DE LA LANA.

Kl S.LL. surge como una necesidad de los paises productores
de lana, Austraila, Nuceva Zelandia, y Sud Africa para la defen-
sa de sus producciones ante el avance en el consumo de la fibras
sinteticas y para incrementar la demanda de lana a traves de la
promocion de sus propiedades v de la aplicacion de nuevas tece-
nicas. Se crea sobre las bases de las Juntas Laneras de aquelios
paises y establece su sede central en Londres, representando nada
menos que a 200.000 productores laneros que aportan proporcio-
nalmente a su produccion el 3% del valor de sus lanas lo que
significa 15.000.000 de libras esterlinas (9.000 millones de pesos).

Un hecho importante, en 1964 es la creacion de WOOLMARK
(marca —lana) con un simbolo que representa un ovillo que pres-
tigia a los productos de lana virgen que han sido confeccionados
segun las normas de calidad del S.I.1L.

La accién del Secretariado esta extendida en 30 paiseq v
20.000 hrmas estan autorizadas a usar el WOOLMARK. El Cen-
tro teenico de tkley, en Yorkshire (Inglaterra), que tuvimos oca-
sion de Vibllul se constituira sin duda en el centro de la indus-
tria textil blhdmf‘a y de todos les paises del S.1.L.

Es digno de destacar el hecho de que el S.LL. ha tomado
la delantera en la comercializacion textil y es notable el exi-
to alcanzado en 1967/68, asi como la promocidén de hilados para
tejer, los de punto, tejidos gruesos v tweeds.

Sus aciertios técnicos en materia de investigacion tienen una
aplicacion importante en la industria textil quoe implican una ver-
dadera transformacion en el uso de la lana; asi la obtencion de
planchado permanente de pliegues y raya del pantaléon, los te-
Jidos inarrugables que pueden ser lavados mecanicamente, los
colores permanentes, ¢l proceso antipolilla, ete.

Todo esto ha llevado a los productores del Uruguay a consi-
derar que no podian ser ajencs a esta organizacion que se iden-
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tifica con la defensa de lcs intereses de nuestro pais en la me-
jor colocacion de las lanas. Los primeros contactos surgicron de
la reunion llevada a cabo en Montevideo en 1959 (en la que nos
locara actuar como Delegado por nuestro Instituto de Ovinos y
Lanas), de la Juntas Laneras de Australia, Nueva Zelandia, y
Sud Africa con nuestra Junta de Lanas y luego en reuniones en-
ire el S.I.L., la Junta de Lanas y los productores laneros, del 16
y 17 de marzo de 1966 en las que también actuaramos, como
miembro invitado.

El S.U.L., creado pues a impulso de los productores por Ley
13.602 del 28 de julio de 1967, aunque su personeria no es aproba-
da hasta junio de 1968, esta compuesto por mayoria de producto-
res como fue estipulado desde un principio. formado por De-
legados de la Fed. Rural, Asociacion Rural, uno por cada uno de
las 6 gremiales de productores, Camara Mercantil, Industria y
tres delegados oficiales por: Ministerio de Hacienda, Ministerio
de Ganaderia y Agricultura v Banco Repuablica.

Sus cometidos estan estipulados en: 19) Promover el uso de
la [ana en el mercado interno y externo. 29) Actividades perti-
nentes a la produccién y practicas vinculadas a la presentacion,
distribuciéon y comercializacion de la lana, asi como prestar fun-
ciones de asesoramiento a las actividades publicas y privadas;
39) Establecer contactos con organismos internacionales y na-
cionales tendientes a la investigacion y promocion de la lana
49) Colaborar tanto en el orden técnico como econdémico con or-
ganismos que tengan o puedan tener contactos con la cria del
lanar y con la lana como puede ser la Comisién Honcraria de
Mejoramiento de la Produccion Ovina, Plan Agropecuario, Fa-
cultad de Agronomia, Facultad de Veterinaria, Universidad del
Trabajo, Institulo Alberto Boerger y Miguel Rubino, 59) Insti-
tucién de Becas en centros donde la Investigacién y promocion
tanto en la cria del lanar como en la industrializacion de los pro-
ductos (lana - carne), tenga interés nacional.

Con fecha 13 de mayo de 1969, se confirmd su adhesion al
S.LL. y a partir de 1970 pasé a integrar su Junta Directiva con
todos los derechos y obligaciones de miembro. En cuanto a la fi-
nanciacion del valor absoluto real exportado sea cual sea el es-
tado, el Banco de la Reptblica, retiene el 0.60 % a partir de
este afo y cantidades mayores cada ano hasta 1975 que sera de
3, que es el maximo que permite la ley de creacidn.

El S.U.L. contribuye al S.L.LL. de acuerdo al valor de la lana
sucia. De esa diferencia de valores financia sus actividades, estu-
diandose nuevas foérmulas de aportes a partir de 1975.

Este convenio puede denunciarse por cualquiera de ambas
partes con 1 ano de antelacion, pero de cualquier manera ten-
dran que reveerse los resultados en aquel ano.
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Destacamos en toda su importancia la formacion del Sec.
Uruguayo de la Lana y su adhesién al Sec. Internacional de la
Lana — por las perspectivas de futuro que tienen el trabajar
unidos los paises productores como lo han hecho también los pro-
ductores laneros argentinos proyectando el Sec. Argentino de la
Lana (SADEL) en pro de un mayor consumo de lana mundial
a través de la promocién y de los nuevos avances técnicos que
logren nuevas perspectivas para el uso de la lana— prestigia-
dos por el simbolo WOOLMARK.

CONSIDERACIONES FINALES SOBRE NUESTRA PRODUC-
CION Y COMERCIALIZACION DE LANAS. —

Hemos destacado la importancia en cifras que tiene la pro-
duccién y exportacion de lanas para la economia del pais — pero
sabemos que podemos producir mas lana, como otros paises lo
han hecho, industrializando méas y abatiendo costos de produc-
cion, comercializacion e industrializacién.

Necesitamos como pais vender mas en el exterior, por lo
menos por un valor igual a nuestras importaciones cada vez ma-
vores en virtud del interés general y por nuestro crecimiento de-
mografico. Asi crearemos mas divisas y la lana puede lograrlo
a breve plazo. Por otra parte hemos senalado la baja de los pre-
clos internacionales para la lana —mientras que todos los pro-
ductos que importamos como ser: productos quimicos, petrodleo,
maquinas, hierro, acero, y servicics y atun tletes, aumentan.

Pero para lograr mejores indices de produccion y exporta-
cion debemos partir de un punto primario y fundamental y que
es el incentivo al productor a través de un precio remunerador
que le lleve a considerar redituable la explotacién ovina y la
produccion de lanas. ‘

Para ello creemos que la accion debe centrarse en cuatro as-
pectos mmportantes:

1. — En Estudios del precio internacional, nuevos mercados y
afianzamiento de los tradicionales.

2. — La adecuacion del precio interno que brinde beneficios al
productor de acuerdo a su esfuerzo.

3. — Promocién de técnicas de produccién que en extension
lleguen a los productores a los efectos de mejorar peso de
vellén, calidad y presentacion de nuestras lanas.

4, — La disminucién de costos de comercializacion interna y ex-
portacién, inclusive de la industrializacién.
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1. — Estudios del precio internacional, nuevos mercados, etc.

Producimos un tipo de lana en finura y calidad que tiene
demanda en todo el mundo sobre todo en articulos de punto v
boneteria de acuerdo a las finuras que mas producimos aunque
nuestras lanag finas pueden usarse solas o mezcladas con sinteti-
cos para la confeccion de casimires.

Los paises europeos han sido nuestros mejores compradores,
en mas del 60 v de nuestras exportaciones.

M.C.EE. 26.3 ¢«
Reino Unido 21.61
Espana 9.5

Otros paises Europa Oriental y Mediterraneo 14°¢.

En cambio a EE.U.U. sélo le vendimos el 7.2 ‘<. Por el
contrario y como una paradoja, nuestras compras en este pais
alcanzaron al 14 % del total de lo que importamos y a Espana
solo le compramos, 0.8 ‘.

Aquel pais ha bajado sus compras de lana en todo el mun-
do pero mas de ha disminuido en el Uruguay y Argentina don-
de ademas existe el problema de los aranceles que debe pagar
la lana que entre en los EXE.U.U. y que son para lana sucia: un
impuesto ad-valorem de aproximadente 25 % de su valor CIF,
y para el tops, 27 % cents. de dolar por libra, mas de un 6 y 4
sobre su valor FOB.

Una accién comiun con Argentina que tiene idénticos proble-
mas debera encararse para que exista una corriente mas favora-
ble de intercambio.

La busqueda de nuevos mercados y la difusion de las bonda-
des de nuestra lana que muchas veces no es realmente conocida
en los mercados. Hacer conocer las muy buenas cualidades de
nuestras lanas finas para casimires, de la aplicacién de las cru-
zas en boneteria y articulos de punto, por su resistencia a la tra-
ccidon, su extensibilidad, elasticidad y que en su casi totalidad
esta libre de semillas.

La accién del S U.L. y del S.I.L. puede ser realmente bene-
ficiosa en la promocién de nuestras finuras y en los estudios de
mercados para su aplicacion.

No entra en nuestros calculos el establecimiento de una poli-
tica de precios sostén y aun la adquisicién de lana como lo ha
hecho Nueva Zelandia y Sud Africa.

Sobre este sistema se ha dicho que no podra mantenerse pa-
ra las diferentes zafras frente a los problemas de oferta y deman-
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da. pero como ventaja se senala el poder conocer de antemano lcs
precios que tendra la lana, factor importante en la industria para
realizar los planes de produccion.

2. — La adecuacion del precic interno.

sSenalamos en el estudio de los impuestos que sufre la lana
este problema y en particular el de las retenciones, cuya dismi-
nudién mejoraria ¢l precio de las lanas para esta zafra.

Su sustitucion por el impuesto a la productividad minima
tendra que brindar mejores resultados —se estimulara a la ma-
yor prcduccion v de ese mayor volumen surgiran soluciones rea-
les para la porcepeion fiscalista aue el Estado necesita.

Recordamos aqui las cifras de aumento en su produccion
de lanas logrado por Ausiralia y Nueva Zelandia de 46.51 % v
78.21 ‘¢ respectivamente, en el periodo 1953/68.

Si logramos a traves de estimules e incentivos, al productor
como pued2 ser un precio interno adecuado, ademas de los ni-
veles tecnicos aconsejables, alcanzar en alguna medida los por-
centajes de estos paises, habremos alcanzado también los logros
economicos v financieros que el pais necesita.

3. — Promccion de técnicas de produccidn.

Con relacién a los beneficios que esto puede reportar con
el punto anterior es oportunc lo que dice el Informe sobre el
Servicio de Investigaciones Econémicas del Banco (Ganadero Ar-
gentino: “En otras palabras a cierto precio pagado a los produc-
tores estos estan dispuestos a producir una determinada canti-
dad de lana”. “Si el precio aumenta, también aumenta en mayor
0 menor proporcién la cantidad de lana, que los criadores estan
dispuestos a lograr”. “Pero una innovacién tecnoldgica, una vez
aceptada por los productores puede llevar a estos a aumentar su
oferta a los mismos precios vigentes”.

Una inncvacidén tecnoldgica es aumentar rindes por animal
o por unidad de superficie —como se dijo ya, en el capitulo co-
rrespondiente,

Y esto tiene referencia con la Seleccidén, el Manejo, la Ali-
mentadion, la Saridad, etc.

Desde luego que siempre habra que considerar que existe
una relacion inevitable v eso debe considerarse en los planes
de promocion, entre las respuestas que se obtengan en la mejor
v mayor prodcecién ovina y en el monto de los costos e inversio-
nes que puedan hacerse.
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Lia aplicacion de técnicas de Laboratorio en materia de selec-
cion ovina pueden lograr mejoras importantes en la produccion
de lanas. La importante labor que ha venido cumpliendo la Comi-
sién IHonoraria de M. de la Produccién Ovina y que hemos cita-
do, puede complementarse con la aplicacidon de resultados obte-
nidos en el Examen de rebanos (Flock Testing) en los que el Ins-
tituto de Ovinos y Lanas de la Facultad de Veterinaria tiene ex-
periencia desde 1957 v que el S.U.L. ha comenzado a realizar.
Asegura mejoras importantes, en la productividad cn periodos
mas breves, logrando mejor peso de vellon y mejor calidad de
lana, en finura y uniformidad, caracter, rizos por pulgada, color,
suavidad al togue —longitud de mecha y la cantidad de lana
limpia que tanto interesa al industrial. Complementa las técni-
cas actuales de seleccion en planteles, pero debe ser acompa-
nada ademas con el estudio de hembras melliceras. produccion
de corderos, peso al destete v productividad de los mismos.

El otro aspecto importante es la aplicacion de técnicas de
Laboratorio de lanas, para dictaminar sus valores, exactos, lue-
vo de esquilarse y desde el punto de vista comercial. Las anali-
sis de muesiras representativas de lotes de lanas brindaran en
forma exacta los valores determinantes a tener en cuenta en su
evaluacion comercial, una orientacion del precio real que el pro-
ductor pueda obtener por su lana y un medio de docencia seguro
para el mismo y de mejora en la aplicacion de futuro. Ya existe
experiencia hecha en toma de muestras representativas de ovi-
nos o de lotes de lana sucia, pero de cualquier manera habra ha-
cer la propia experiencia para el pais por el volumen de lana
que pueda llegar a ser analizado, lo que tendria que realizarse
en ctapas.

En cuanto a las determinaciones de los valores sobre las
muestras en el Laboratorio de Lanas hay tambien experiencia
en los paises que producen y que comercializan lana como ser
determinacion de finuras o espesor de hebras en micras (micro-
naje), porcentaje tolerados cn mas o menes diametro minimo
0 maximo, la relacion de micras a la clasificacion Bradford o
americana, la uniformidad de finura por coeficientes de varia-
cién, la longitud de mechas o hebras y su uniformidad, el nume-
ro de rizos por pulgada, la resistencia a la ruptura de las mechas
por traccién, en gramos, la extensibilidad en porcentaje, el ren-
dimento al lavado y al peinado. color, hebras meduladas (pelos
v Kemps) y presencia de materias vegetales.

Este es el camino para que el productor conozea lo que pro-
duce en su beneficio v en el de la industria; el llegar a consi-
derar a la lana como una materia prima industrial perfectible.
En esto también esta la Federacion Rural del Uruguay. la que a
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traves de sus Congresos ha llegado aun a solicitar la creacion de
un Standard Nacional de Lanas en funcion de sus valores deter-
minados objetivamente por el Laboratorio.

4. — La mejora de los procescs de comercializacién interna y
exportacion, inclusive de la industrializacién. Disminucién
de costos.

La lana dehe recibir técnicamente sus cuidados en forma
uniforme, para llegar a la esquila, limpia, sana, sin coloraciones
agregadas. Debera ser bien esquilada, sin recortes de cuyos per-
juicips ya hablamos; sacar a fondo los porcentajes de barriga y
garras que corresponde y ser bien presentada para su comercia-
lizacion. La presentacion de lotes uniformes, separando las cali-
dades distintas atn antes de esquilar; o en definitiva, si por al-
gun medio ello llegara a ser redituable, realizar la clasificacién
en el establecimiento.

Ordenar la comercializacion para obtener el mejor precio y la
seguridad de su cobro. En este aspecto el cumplimiento del Regis-
tro de Boletas de Compra-Venta es realmente una conquis-
ta. Creemos que el precio mejor lo lograra el productor a tra-
ves de un coneocimiento acabado de la lana que produce.

Deberan abatirse los costos de transporte a través de un
embalaje mejor y un enfardelaje con mayor densidad, estudiando
aun como se esta haciendo en Australia las posibilidades para
la lana, del embarque en “containers”. Disminuir tramites de
exportacion, simplificando la presentacién de documentos ante
las distintas oficinas que pueden unificarse a los efectos de los
controles necesarios.

En cuanto a la industria, en la que incluimos a los lavade-
ros, deberan lograr créditos y autorizaciones especiales para la
modernizacién de sus equipos, con vias a lograr abatimiento de
costos, efectividad en los rendimientos — lo que unido a la eficien.
cia de las nuevas técnicas del S.I.L., en aplicacion de la Wool-
mark, lograran nuevos incrementos.

Y en todos los casos, informacion, extension, docencia que lle-
gue al productor en materia de nuevas técnicas en produccion.
en mercados y sus posibilidades y las nuevas aplicaciones para
la lana en materia industrial que de la seguridad en el futuro al
productor de poder continuar produciendo la fibra insustituible.

SUMARIO

Se realiza un estudio de los factores gque tienen incidencia
en la produccion de lanas y su relacion con la comercializacion
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Al analizar valores estadisticos de la zafra: cantidades de
lana producida, finuras, calidades, etc.; de mercados y paises pro-
ductores competitivos, se ubica nuestra realidad en el panorama
mundial de la lana.

Se efectiian consideraciones sobre nuestra produccién de la-
nas, de las técnicas usadas, para obtener mejor calidad de vello-
nes, de las vias de comercializacion, desde la fuente de produc-
cion (la estancia) hasta la fabrica nacional y sus posibilidades, asi
como las de la exportacion en sucio o industrializada en distin-
tos estados, detallando los tramites a cumplir para efectuarla.

Se realizan ademas estudios sobre los precios en los merca-
dos internacionales y nacionales y la incidencia de diversos fac-
tores que tienen influencia sobre la comercializacion.

Finalmente se consideran las perspectivas que se abren a
nuevos y mas variados usos para la lana a través de organismos
como el S.UL. y su integracion al S.I.L. y las soluciones a la
produccién de lanas en base a estudios econdémicos y promocion
de nuevas técnicas y procesos.

SUMMARY

This is a study about factors which have an influence on woo!
production and their relation with its trade. When analysing the
statistical values of the clip: amount of wool produced, counts,
quality, etc., of competitor markets and wool producing countries,
we can obtain a clear idea of the place we have in the world wool
panorama.

Considerations are done of our wool production, of the tech-
niques applied to obtain a better fleece quality, of the trade sys-
tems from the production source (the farm) to the national fac-
tory and its possibilities, as well as of the export of raw wool or
industrialised in different states, detailing the steps to make it
possible.

Studies are also carried out over prices in the international
and national markets, and the incidence of different factors wich
have an influence on the comercialisation.

Lastly, the possibility of new and more varied uses of the
wool, through organizations such as S.U.L. and its asscciatien to
the IW.S., as well as solutions to wool production based on cco-
nomic studies and the promotion of new techniques and pro-
cesses.
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