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SUMARIO

Adoptando un modelo teérico de compelencia monopolistica con economias de escala y costos
de transporte se simulé una apertura comercial en un mundo compuesto por un gran pafs (B)
v un pequciio pais (U). Se concluye gue cn esle marco, alin en ausencia de ventajas
comparativas, se produciria una especializacion del pais pequefio en sectores sin economias
de escala. Cuando existen factores especificos esle efecto localizacién conducirfa a una caida
de las remuneraciones de los faclores en el sector en competencia monopolistica. Aunque, una
vez integrados los mercados, la localizacién por cconomias de escala es indeterminada, la
trayectoria de apertura puede tener una fuerte incidencia sobre su localizacién a largo plazo.



I INFRODUCCION

A menudo se enticnde que el aceeso a un mercado regional ampliado permitiria a un pais
pequeiio, como Uruguay, explotar sus venlajas comparativas, Sin embargo, cuando persisten
barreras de acceso (aranceles u otras restricciones no arancelarias, costos de transporte,
diferencias culturales) las firmas mds cercanas a los grandes mercados estarfan en mejores
condiciones de explotar economias de cscala aprovechando ventajas vinculadas a su
localizacién, Cuando las barreras de acceso son muy bajas las lirmas dcl pais pequeiio se
encuentran en condiciones similares a las de! pais grande para aprovechar sus ventajas
comparativas o posibles economias de escala. Empero, cuando las barreras de acceso se ubican
en niveles intermedios, la localizacion préxima al mercado mayor permite a las firmas
aprovechar economias de escala minimizando costos de transporte. En estas condiciones, un
proceso gradual de liberalizacion comercial podria conducir a una concentracion de la
produecidn en una localizacién cercana al gran mercado y, aunque luego bajen las barreras
comerciales, una vez establecidas, las firmas mantendrian su localizacién inicial perdurando
el efecto concentracién en el mercado integrado. Este problema, si bien se menciona
reiteradamente en las discusiones a nivel politico o empresarial, no ha sido incorporado en
forma sistemética en la literatura nacional especializada.

El objetivo de este trabajo es incorporar formalmente a la discusion sobre perspectivas de la
integracion regional el efecto del tamaio relativo de los socios sobre la competitividad cuando
existen economias de escala y costos de transporte. A estos efeclos se adopté un modelo
tedrico de competencia monopolistica del tipo de los utilizados por Krugman (1980 y 1991)
o Helpman y Krugman (1985) y se realizaron varios ejercicios numéricos para simular
distintas trayectorias de apertura, La adopcién de un modelo de este tipo en lugar de uno mds
tradicional de competencia perfecta tiene la ventaja de permitir la incorporacién al anélisis
de algunos aspectos relevantes como la existencia de productos diferenciados y de economias
de escala internas a la firma, lo que nos aproxima un poco mis a la realidad, El presente
trabajo es el resultado de una primera ectapa de una investigacién donde se adoptaron
supuestos extremadamente simplificadores con el {in de aislar tedricamente posibles efectos
de la apertura comercial.

Dada la simplicidad de los modeclos trabajados se trata mds de un esfuerzo destinado a
formular hipé6tesis tedricas que oricnten el trabajo futuro, que de predecir eflectos sobre la
realidad. Se propone aislar efectos teéricos mas que analizar su relevancia empirica dado que
para este propdésito deberia trabajarse con un modelo mas complejo, que incorporara ademis
al resto del mundo, elemento esencial a la hora de analizar un proceso de integracién
regional,



11 EL MODPLOI

Se supone un munde compuesto por dos paises: uno pequeiio (U) y otro grande (B). En ambos
paises existen dos industrias: "A" y "M". La primera produce bienes homogéneos, con
rendimicntos constantes a escala, opera en competencia perfecta y transa internacionalmente
sin costos de lransporte o cualquicr otra forma de barreras de acceso. La segunda, "M", es una
industria que opera en competencia monopolistica con rendimientos crecientes a escala y
productos diferenciados. La indusiria estd compuesta por numerosas firmas de tamafio
pequeiic que producen distintas variedades de un producto diferenciado. Mientras se supone
que los productos "A" s¢ transan internacionalmente sin costos de transporte ni ningin lipo
de barrera al comercio, ef comercio de "M* paga costos de transporte u otros costos de acceso
al mercado externo (t), que denominaremos tarifa implicita. Para simplificar se supone que
estos son de tipo "iceberg", donde sélo una porcién 1/(1+t) de los bienes exportados llegan a
destino y el resto se picrde en transito?,

Como punto de partida, el supuesto utilizado es que ambos bienes se producen exclusivamente
con un linico factor de produccién (L) perfectamente mévil entre "A" y "M" pero inmovil
internacionalmente. En este primer modelo, la remuneracién del trabajo se fija por la
productividad del trabajo en ¢l sector en competencia perfecta ("A") y es igual en ambos
sectores. En tanto no se de una especializacién completa de un pais en la industria "A", la
remuncracién tambicn serd ignal entre pafses ya que no existen costos de traasporte. -

En una scgunda instancia se supone que existen dos factores de produccion: trabajo especifico
de "A" (LA) y de "M" (LM). Estos factores no pueden trasladarse de un sector a otro ni de un
pais a otro.

1. Preferencias de los consumidores y funcién de demanda

En la construccién del modelo sc toma una cspecilicacion de las preferencias adoplada por
fa literatura que sigue a Dixit y Stiglitz (1977). Se supone una funcion de utilidad separable,
donde los consumidores deciden qué porcentaje de su ingreso asignar al consumo de bienes
“A" y al de bienes "M", que se representa a través de una funcién Cobb Douglas:

(1)  U=CprC,!™*

donde: U es la utilidad de un consumidor individual, C,, es un indice de subutilidad obtenida
por el consumo de bienes "M, C, es él consumo de bienes "A" y el pardmetro p representa
las preferencias de los consumidores entre bienes "A" y "M", més concretamente representa
la participaci6n en el gasto total del gasto en "M", (O<u<l).

1

La formulacién del modelo tedrico se realiza en base a los distintos modelos utilizados
por Krugman (1980, 1981, 1991) y Helpman y Krugman (1985).

2 gsta formulacién se utiliza frecuentemente en la literatura para considerar costos de
transporte en el comercio internacional. Es utilizada por Krugman (1980 y 1991} y Helpman
y Krugman (1985).



El consumo de productos diferenciados ("M") s¢ compone de numerosas variedades de un
producto horizontamente difercnciados ya que los consumidores reparten su consumo entre
todas las varicdades disponibles y su utilidad es crecicnte con el consumo de cada variedad
pero crece a tasas decrecienles, Por lo (anto, obtiene mayor utilidad cuanto mayor sea el
nimero de variedades disponibles. Esto puede representarse a través de una funcién de
subutilidad de tipo CES:

(2) Cmi[zcifo‘l)la}of(o-l)
i

donde: ¢; es la cantidad consumida de la variedad i, N es el nimero de variedades disponibles
al consumidor, el pardmetro o > 1 es la elasticidad de sustitucion entre las distintas variedades
del producto diferenciado y a/(6-1) pucde interpretarse como un indice inverso de
diferenciacion de¢ productos.

Se suponc que los consumidores de ambos paises tienen las mismas prelerencias y que el
consumidor individual maximiza su utilidad en dos etapas, por un lado asigna su presupuesto
al consumo de "A" y "M", y luego elige la canasta de variedades de "M". Como resultado se
obtiene 1a demanda agregada para ¢l conjunto de variedades "M" y para cada variedad "M".
La primera seri:

Cp=nWw/IP,,

donde: w es el salario e [P es un indice de precios de productos "M", Resolviendo el problema
de maximizacidn de la funcién de subutilidad se obtiene la demanda de un individuo por cada
variedad de un producto diferenciado:

¢=_p. ¢

W
1Pm!-®

que depende del ingreso del consumidor (w), de su propensién al gasto en "M" (p), del precio
de la variedad (p;), del nivel de precios de "M" (IPm) y del grado de diferenciacion de
productos (a). El p; serd cl precio del productor, si se trata de la demanda por un producto
domséstico, y el precio del productor extranjero mds la tarila, si se trata de un producto
importado.

2. Oferta

Se supone que la produccién de "A" estd sujeta a rendimientos constantes a escala y que se
produce una unidad de bien "A" con una unidad de trabajo. En estas condiciones el precio
serd igual al costo marginal y se toma como numerario (Pa=Wa=1).

(3) F,=La,
Fb= Lab

donde: F, y Fy representan el producto de "A" y La, y La, son el trabajo utilizado en la
produccion de "A" en el pais U y B respectivamente.

En el sector "M" cada empresa requiere ¢ unidades de trabajo fijas para producir una
variedad y B unidades de Lrabajo por cada unidad producida. La demanda de trabajo en el
sector "M" serd;
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(4) ' 'Lmu=2ili=2‘i(q{.¥[3k;) C . c'bn'ixl,*‘.'.‘.:,nu y I"

Lm=E1=Z(a+px;) o con i=1,...,n,
donde: Lm, represcnta la demanda agregada de trabajo de las n; firmas que operan en el sector
"M" en el pais U; I serd la demanda de una firma; n es el ntimero de firmas; o los
requerimicntos fijos de trabajo; B los requerimientos variables de trabajo por cada unidad

producida; y, x; es el niimero de unidades producidas por una firma.

La demanda que enlrenta una firma de "M" por productos domésticos de todos los individuos
residentes en cl pais serd:

5 Xy, = '113-0‘ uY,
- n,p "+nb(p('1+l))l“‘9'

y de individuos residentes ca el exterior:

(6) Xyp = {(p(1+0)"° pY,
0, (p(1-+)) "%+ p!?

donde: Y, y Y, son ¢l ingreso de U y B.

La demanda total para una firma de U (x,) serd la suma de la demanda doméstica, la
demanda fordnca y la demanda indirecta de bienes que se picrden en trénsito:

Xy= xuu+xub(1+t)

si las firmas se perciben a si mismas como pequeiias para afectar los precios de las otras firmas
residentes o extranjeras, éslas enfrentan una curva de demanda combinada con elasticidad
constlante a. '

Cada produclor enfrenta una curva de demanda con pendiente negativa y produce una inica
variedad de una producto dilerenciado para aprovechar cconomias de escala. Dos productores
no producen nunca la misma variedad dado que pueden diferenciar productos sin costo y la
demanda esta asegurada por, el solo hecho de ser diferente. En estas condiciones se comporta
como un monopolista que maximiza beneficios igualando el ingreso marginal al costo
marginal. Por lo tanto el precio serd:

(1 pu=oBw,/(a-1)=p, Y
Pib=0ﬂ“’9_/"("' 1)=pb

como se supone que las firmas son atémicas w, esta dado para cada firma individual. Cada
productor fija un precio (p;) igual al costo marginal mds una tasa de markup que, dada las
preferencias supuestas (CES), serd constante (o/(a-1)-1), por lo tanto el precio serd constante
cualquiera sea el nimero de variedades vendidas. A su vez debe notarse que como se supuso
que todas las firmas enfrentaban la misma demanda e iguales condiciones de costos y
tecnoldgicas los precios de venta serdn iguales para todas las firmas de un pais y serdn una
funcién lineal del nivel de salarios. La relacién de precios entre firmas de U y B sera:

Pu/Pp=W,/ Wy



El volumen y el nimero de varicdades producidas se determinan a partir de la condicién de
libre acceso. En efecto, con libre acceso el mercado estard en equilibrio cuando todas las
firmas oblengan beneficios nulos y esto ocurre cuando cl precio es igual al costo medio:

Py =(a+Px Iw, /x5, lo que implica:
X, =aw,/(p,-Bw,) y remplazando obtengo:
(8) X, =a(o-1)/p=x y para. B!

xib=a(0' 1)/ B:X

como los parimetros ¢, B y o son los mismos para todas las firmas de ambos paises, el
producto por firma (x) serd ¢l mismo para todas las [irmas de uno u otro pals
independientemente del nimero de firmas o variedades, de la demanda o el nivel de salarios,

E! equilibrio en el mercado de bienes "M" se logra cuando se igualan la oferta (producto de
las firmas) con la demanda:

)
X, =n,x= n,p° RY nu{n(”l-m‘)'a BY (1+)
nup1'°+nb(p(1+t))1'° nu(p(1+t))1'“+nbp1'°
(10)
xb=nb‘\" n.p "9 I-I:Yb+ n;\(D(l-i-t)) v uyY (l'H.)
n,(p(LH)) +np! n,p Tnp(p(1+))'

"donde el primer término del segundo micmbro representa la demanda doméstica y el
segundo la demanda externa,

El nimero de varicdades producidas cn cada pais se determina en forma distinta para el
modelo de un factor mévil y el de dos factores especilicos,

El equilibrio externo implica la igualdad entre el producto y el gasto en cada economia. Como
s¢ supone qué se gasta todo el ingreso y que todos los traba]adores son consumidores puede
escribirse como:

(11) Yuzl::'u-{"nupl.lx\.l

Yp=FytnyppXy
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111 MODELO EN COMPETENCIA MONOPOLISTICA CON UN UNICO FACTOR3.

En este modelo se supone que ¢l trabajo es perfectamente mévil entre sectores dentro del pais,
y que el sector "A" opera con rendimientos constantes a escala. En consecuencia, los salarios
se fijan por la productividad del trabajo cn "A" y como no existen costos de transporte en el
comercio internacional son iguales en ambos pafses. El ingreso serd igual a:

(12) Y, =w,L,

Y =w,Ly

E! equilibrio en el mercado de trabajo supone el pleno empleo:

(13) L,=Lm +La,

donde el primer miembro de estas ecuaciones representa la oferta total de trabajo y el
segundo las demandas de los sectores.

Como los salarios son iguales, los precios que recibe el productor de "M" seran iguales en
ambos paises, Sin embargo, ¢l precio pagado por ¢l consumidor incluye la pérdida en trdnsito

(p(1+1)).

Si simplificamos las ccuaciones 9 y 10 y tomamos w=1y I=(1+1)!1"? tencmos:

(14) x=---.-—!:l'—I"'u +——I-u—l“-b
a,tnp ' o Hnyg

(15)  x=_Tp L +__plLy
n o' n THng

dos ecuaciones cuyas incégnitas son By Y My, pero donde hay que agregar la condicién de
que 1,20 y n,20. Se cumple que si:

n,=0 ) ny=p(L L) s6lo es vdlida la ec,15 0
X

n,=0 o=l +L,) solo es vdlida la ec.14
X

Sila desigualdad n,>0 y n,>0 se cumple estriclamente para obtener el mimero de firmas se
requiere resolver el sistema formado por las ecuaciones (14) y (13), obteniendo:

3
Este modelo esta tomado de Helpman y K;ugmun‘(198'5)t‘ca‘p'.n 10.



W= (L, -TLy) vy
(1-T)x

“b=-1i-—--(]1]~u'Lb)
(1-THx

Si delinimos la participacion de las [irmas de U en ¢l total de firmas mundiales (S,) como:

S.=n1n

N —te—
nu+nb

y de la poblacién como:

= —

L +Ly

considerando la posibilidad de produccion nula en el sector "M" en uno de los paises
tenemos que Sn serd igual a:

(16)  a) Sn=0 si §; <T'/(1+T)
b) §,=(1-D) (14198, - T si T<§<l
147 14T
c) §,=1 si Sy 21
14T

Por lo tanto, el nimero de firmas es una funcion discontinua del tamaifio relativo de las
poblaciones de ambos paises; existen tres tramos: el primero en que el pais grande concentra
el total de produccion "M", el segundo en que ¢l mimero de firmas es creciente con Sy y el
tercero en que ¢l pais pequefio concentra toda la produccién "M". En el rango b) ambos pafses
producen "M" y existe comercio intraindustrial de productos "M". S serd creciente con §.La
magnitud del rango de especializacion incompleta depende de T' que es funcién de la tarifa
implicita (1) y del grado de diferenciacién de productos (a/a-1), Cuanto menores son los
costos de transporte menor es ¢l rango de especializacion incompleta, Asimismo, cuanto mayor
es la preferencia por productos diferenciados menor es el rango de especializacién incompleta,

1. Resultados del Modelo Base

Nos proponemos anatizar los efectos de un proceso de reduccion arancelaria sobre los patrones
de produccién y comercializacién y los posibles mecanismos de ajuste, en el caso de un pafs
pequefio (L=2) que comercia con un pafs grande (h98)4. El modelo adoptado tiene un
cardcter estdtico, de modo que no nos permite apreciar el proceso de ajuste en si mismo pero
nos sugiere una trayectoria a través de un analisis de estdtica comparativa, Este primer
modelo de competencia monopélica con movilidad perfecta de factores, nos permite aislar el
efecto de la diferencia de tamafio entre los pafses combinado con las barreras comerciales,

4 El tamaifio esta representado bdsicamente a través de la poblacién (L). Dado que se supone
que todos los consumidores son trabajadores y que existe pleno empleo, esta variable se
relaciona directamente con Ia oferta total de trabajo y la oferta y demanda de bienes en una
gconomia,



suponicndo que el ajuste s¢ procesa exclusivamente por cantidades y no por precios, El modelo
queda dcfinido por las ccuaciones: 3, 4, 5,6, 9, 10, 11,12, y 13 (7 dobles y dos simples), que
en total conforman un sistema de 16 ecuaciones y 16 variables endégenas. En el apéndice se
explica la metodologia usada para dar valores a los pardmetros y variables exégenas para
trabajar con el modclo.

El griafico 1.1 mucstra la cvolucion de la produccién y el consumo de bienes "M", asi como
sus imporlacioncs y exportaciones, en {érminos fisicos,

Si partimos d¢ una tari{a inicial mdxima, observamos que bajo eslos supuestos una reduccién
arancelaria conduciria a una caida de la produccién y el consumo muy pronunciadas, con una
recuperacién posterior del consumo, acompafdada de un incremento persistentc de las
importaciones y una cafda de las exportaciones.

La caida de la produccién en "M" se asociarfa a que las {irmas del pais pequeiio se enfrentan,
por un lado, a una demanda interna que decrece debido a la competencia de productos
importados, abaratados por la reduccién de la tarifa, y por otro, a una demanda externa que
si bien crece, no llega a compensar la caida de la demanda interna.

Analicemos con mis detalle estos dos efectos. La demanda global que enfrenta una firma estd
dada por la siguiente ecuacién:

(17)  x=_p, 0 _pY 4 p, 010y,
1Pm, 17 1Pm,'"°

= Dyt Y+ 2ty
IPmb? IPm '°

donde: el primer término del scgundo miembro representa la demanda interna y el segundo
la demanda cxterna; IPm, e IPm, son los indices de precios de "M" del pafs U y B
respectivamente, dados por las siguientes expresiones:

(18) IPmu=(nupu1_o+nb(pb(1+t))1-0)1/(1-0)
IPm =(nyPp o+ (pu(140) ) V7

La demanda por una variedad en cada mercado depende del precio de esa variedad, del indice
de precios de "M" en ese mercado y del ingreso asignado al gasto en "M". En particular, la
demanda por un bien importado en el pafs pequeiio depende de su precio (p,(1+t)), que se
reduciria claramente al disminuir Ia tarifa, y del indice de precios de "M" en el pais pequeiio
(IPm,). En la evolucién del esta tdltima variable jugarian dos efectos contrapuestos: por un
lado se abaratarian los bienes importados pero por otro aumentaria su proporcién en el
consumo. El resultado de ambos efectos es que durante un tramo amplio de la reduccién
tarifaria el indice de precios précticamente no se modificarfa. En consecuencia la demanda
por el bien importado aumentaria y como existe un nimero elevado de productos importados
las importaciones aumentarian sustancialmente, La contrapartida de ese proceso es una fuerte
caida de la demanda interpa en el pais pequedo. La demanda exlerna, por su parte, se
incrementaria pero su peso relativo en la demanda global es muy pequefio de modo que no

5 Todas las grificas de produccién, consumo y comercio corresponden al pais pequeiio. .



lograria contrarrestar la reduccion de la demanda interna. En consecuencia el numero de
firmas se reduciria hasta desaparccer por complelo a partir de cierto nivel de la tarifa (ver
gralico 1.2 y 1.3), El grdflico 1.2 muestra la demanda interna y externa suponiendo fijo el
nimero de firmas (al nivel que corresponde a la tarila mdxima) con el objeto de eliminar el
efecto de la reduccién del ndmero de firmas en U sobre estas variables.

Los efcctos sobre la producciéon en el pais grande no serian los mismos puesto que la
participacion de los productos importados en el total s muy poco significativa, de modo que
la reduccion de la tarifa no tendria un cfecto perceptible. Esto se debe a que en el caso que
analizamos la diferencia de tamafio entre los dos pafses es muy acentuada.

La rigidez de algunos supuestos del modelo, tal como la simetria de las [irmas, y el cardcter
estdtico del mismo, no nos permiten apreciar ¢l proceso de ajuste de la produccién interna,
Solo sabemos que se reduciria la demanda interna y, como las firmas son simétricas, su
nimero debe reducirse en la misma proporcién, pero no hay ningin elemento que permita
explicar cudles firmas saldrian del mercado y cugles no. Si modificdramos en algo estos
supuesios y admiliéramos cierta diferenciacion entre las firmas los resultados podrian
alterarsc,

El consumo en volumen fisico caeria mientras hubiera produccién nacional, al desaparecer
ésta se recuperaria hasta alcanzar su maximo cuando la tarifa se hace cero. La reduccién
inicial se debe a que si bien los precios de los bienes-importados cacn, la canasta de consumo
s¢ recompone aumentando la proporcion de bienes importados en la misma de acuerdo con
una elevada valoracién que el consumidor tiene de la variedad®, Cuando la produccidén local
desaparece, la canasta de consumo compuesta sélo por bienes importados, se abarata en cada
rebaja posterior de la tarifa y por lo tanto se incrementa el consumo.

Si bien la cantidad consumida caeria para un importante rango de variacion de la tarifa, no
ocurriria lo mismo con la utilidad que de ella obticne el consumidor, que seria creciente al
aumentar su consumo de las variedades importadas que antes estaba restringido por las tarifas.
En el grdfico 1.4 se observa como Ia ulilidad total del consumidor y la subutilidad derivada
del consumo del bien "M" evolucionan c¢n forma similar.

¢Qué ocurriria con los salarios?

El salario nominal no se alteraria pues en este modelo, muy simplificado, hay movilidad
perfecta de la mano de obra que es absorbida en el seclor compelitivo.

Sin embargo el salario real puede variar pucs al variar la tarifa se modilican los precios de "M"
v globales de la economia. El indice general de precios de la cconomia esta dado por la
siguiente expresién:

— 1-
(19)  IPt,=IPm (1-p) ;‘
: \ B

1Pt =1Pm,*(1- H)l;ﬂ
; B

donde IPt, y IPty, son los respectivos indices generales de precios,

6 El consumidor acepta asignar una mayor proporcién de su gasto al pago de tarifas a cambio
de una mayor cantidad de consumo de cada variedad de bien importado,



. .El grifico 1.5 muestra la evolucién del indice de precios de "M”, ya mencionado y del indice
* general de precios, ambos ponderados por la utilidad. Ambos experimentan una leve
reduccion para un cierto rango de valores de la tarifa y decrecen en mayor medida para
valores inferiores. El salario real calculado en {uncién de dicho indice general de precios es
practicamente constante para niveles elevados de la tarifa y luego se hace creciente a2 medida

. que ésta se reduce.

En resumen, en este modelo muy simple que se toma como punto de partida del andlisis, la
reduccion de las barreras comerciales ¢cn un mundo compuesto por dos paises de muy diverso
tamano, conduciria a una cspecializacion del pais pequefio en el sector competitivo (con
retornos constantes) pues el pais grande posee por su mayor tamafio de mercado una suerte
de ventaja comparativa en el sector caracterizado por economias de escala y diferenciacién
de productos, Es necesario notar que cste resullado solo se alcanzaria de existir barreras
comerciales puesto que, si no existicran tales barreras, la localizacién de la produccién estaria
indeterminada. A su vez, los supuestos del modelo {(movilidad perfecta de la mano de obra,
igualdad de costos de produccion entre pafses, existencia de un sector competitivo que no
enfrenta barreras comerciales) aseguran el traslado de factores productivos de un sector al otro
o 5in costos de ajuste. Por cierto, esto carcce totalmente de realismo, y es por eso que, en una
.. segunda instancia, se analiza un modelo con factores especificos que propone otras
modalidades de ajuste. Ahora bien, resulta interesante analizar como se alterarian las
conclusiones planteadas si se modificaran algunos pardmetros claves.

A estos cfectos se supuso un valor del pardmetro o (elasticidad precio que enfrenta la firma)
* ‘menor que ¢l del modelo base y otro mayor. Aunque efectos resultantes son similares a los ya
" planteados, varia el rango de validez de los mismos. Cuando se trabaja con un "¢" menor, es
. decir una demanda m4s incldstica, la produccién cae més rapidamente y desaparece para un
" nivel de la tarifa mayor que en el caso base, es decir que el rango tarifario para el cual existe
especializacién incomplela se reduce’. Lo contrario ocurre cuando el valor de la elasticidad
es mayor que c¢n el caso base. Cuanto mas competitivo es el mercado mayor es el rango
tarifario para el cual existirfa especializacion incompleta.

IV FACTORES ESPECIFICOS Y COSTOS VARIABLES

., Enceste caso se supone que existen dos factores de producclon' trabajo especifico de "A" (La)
y "M" (Lm). Se supone que ambos paises tienen la misma dotacion relativa de ambos factores:

Lmu=Lmb '

' Lau Lab

donde: Lm y Lmy son las ofertas de trabajadores para "M" y, La, y Lab las ofertas de
trabajadores para "A" en ambos paises.

7 Como los consumidores tienen mayor valoracién de la variedad estin dispuestos a sacrificar
una mayor proporcién de su consumo en ¢l pago de tarifas para obtener un aumento del
consumo de variedades importadas.

J
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El equilibrio en ¢l mercado de trabajo supone pleno empleo de ambos factores, En el sector
"M" tencmos:

(19}  Lmu=n (a+px)=n a0 por tanto n =L, ¥
aa

Lmb=n (a+px)=nya0 por tanto ny=L .
1y

Estas ecuaciones, aunque reproducen las ec. 3 y 4, dejan de ser ecuaciones dc demanda y se
interpretan como condiciones de equilibrio con pleno empleo en el mercado de trabajo.

Como ¢l tamaifio de las [irmas (x) y ¢l nimero de firmas (n) dependen de pardmetros que no
son alectados por los costos de transporte o por la tarifa implicita, un cambio ¢n ¢l nivel
tarifario no afectard el volimen de produccidn de "M" en ninguno de los dos paises. Sin
embargo, como la produccién tenderfa a concentrarse en lorno al mercado de mayor tamafio
v para mantener ¢l empleo en "M" el pafs pequefio deberia accptar una caida temporal de sus
salarios.

Las ec. 3, 4, 7, 8, 9, 10 y 12 forman un sistema de doce ccuacionecs cuyas variables
dependientes son: el producto de “A", el niimero de firmas, la produccién de cada firma de
"M", los precios, los salarios y ¢l ingreso cn ambos paises.

1, Los resuitados del modelo

Inicialmente se supuso que las dos economias que se integran son iguales en todo, tienen la
misma dotacion relativa de factores y se diferencian sélo en su tamafio. Se realizé un
ejercicio simulando una baja en la tarifa de productos "“M" y se analizaron sus efectos sobre
la produccion, el consumo, ¢! comercio y precios relativos,

En este modelo la produccion en términos fisicos permanece constante porque permanece
constante cl tamafo de las firmas (x), y el nimero de firmas (n). Este ultimo, con pleno
empleo, depende directamente de la dotacion de faclor especifico (Lm) que estd dada. La
caida de tarifas conduciria a un aumento de demanda de productos fordneos en desmedro de
la demanda por productos domésticos. En el grafico 2.1 se muestran las curvas de oferta y
demanda de bienes "M" con precios dados para el pais chico, Al caer las tarifas disminuirfa la
demanda interna y aumentaria la cxlerna para las [irmas domésticas, El cfecto ncto se
representa en las curvas de demanda total de produccion doméstica (DT) y oferta doméstica
(NPX). Si no cambian los precios relativos la caida de tarifas conducirfa a un exceso de oferta
en el mercado de bienes "M" y para evitar que los [actores queden desempleados, los
productores deberian ofrecer sus productos a menor precio, como éstos mantienen un markup
constante sobre costo marginal deberfan reducirse los salarios de "M". Aunque las
exportaciones crecen, ante la reduccion de tarifas, su crecimiento no alcanzaria a compensar
la caida de demanda interna si no se alteraran sus precios, de modo que el equilibrio en el
mercado de bienes requiere una caida del precio. ‘

En el grafico 2.2 se observa justamente esa caida de los precios que tiene como contrapartida
la caida de los salarios cn el pafs chico. En el pais grande los cambios en precios y salarios
relativos son pequefios, El salario es la variable de ajuste frente a una reduccién tarifaria,

En el grafico 2.3 se observa la trayectoria de equilibrio de la preduccién, el consumo y el
comercio en volimen fisico, Inicialmente el consumo no se ve alterado, aumentan las
exporlaciones e importaciones. Si bien cae la tarifa, como aumenta el volimen de comercio
aumenta ¢l monto de tarifa "que se pierde en trdnsito”. El pais chico debe ofrecer cada vez



mis unidades producidas cn el pais por cada unidad importada para mantener el empleo
frente a la pérdida del mercado interno por la competencia de productos importados, con lo
que cacn los precios de los productos domésticos. Aunque se produce una caida en el nimero
de unidades consumidas, aumenta el bicnestar de los consumidores porque consumen mayor
cantidad de productos tmportados a menor precio fo que compensa ampliamente la pérdida
de bienestar derivada de la disminucion de consumo doméstico {gréfico 2.4 y 2.5).

El indice de precios "M" decrece a medida que se reduce la tarifa y también lo hace el indice
de precios global aunque mas levemente Los indices de precios del pafs grande son mucho
menos sensibles a esos cambios v su nivel esta por debajo de los respectivos indices del pais
pequeido (grifico 2.6).

La grifica 2.7 muestra la traycctoria de los salarios reales de “A* y "M" en ambos paises. Los
salarios reales del sector "A” se recuperan permancatemente al caer el nivel general de precios.
Los salarios reales de "M" en el pais pequefio caen en una primera etapa v luego se recuperan,
alcanzando un m4ximo cuando la tarifa es nula. El saldo final seria un aumento de salarios
en ambos sectores para el pais pequedio. En la trayectoria de apertura se generaria una fuerte
pérdida de ingresos por parte de los trabajadores empleados en "M” que podria originar
fuertes oposiciones al proceso de apertura.

Finalmente, se examiné la sensibilidad del modelo a través de variaciones del pardmetro
sigma aumentando y disminuyendo el grado de economias de escala y diferenciacién de
productos. En el primer caso disminuye cl tamaiio de las firmas y aumenta el nimero de
{irmas, la caida de salarios es menor pero se mantiene para un rango de tarifas mayor. En el
segundo caso el resultado es inverso, tampoco cambian las trayectorias, la autarquia se produce
para un nivel de tarifas menor y la caida de salarios es mayor,

El resultado final, si se compara el punto de partida con la situacion final con tarifa nula,
scria favorable para cl pais pequeiio dado que aumentaria la utilidad de su consumo final, sc
incrementaria ¢l comercio intraindustrial y se equilibraria e] balance comercial de productos
"M" a la vez que crecen los salarios reales ({lundamentalmente en "M*). Pero si se analiza la
trayecloria de desgravacion gradual se percibe una fuerte caida del salario de “M" y de los
términos de intercambio entre ¢l producto "M" nacional ¢ importado que implicarian un
fuerte costo para los trabajadores de "M" en el periodo de transicién. Si bien el modelo es
estdtico, eslas caracteristicas de la transicién harian reflexionar sobre la conveniencia o sobre
los costos y beneficios vinculados a la prolongacion de esos procesos de transicién. A su vez,
si se considera la rigidez de los precios y salarios a la baja, parece dificil que un ajuste de este
tipo pueda lievarse a cabo si no se implementa algin tipo de transferencia. En caso contrario,
si los ajustes de precios no se llevan a cabo, habria que aceptar un costo en desocupacidn y
si la transicion se prolonga los factores desempleados deberian emigrar hacia el pais grande
(B) o reconvertirse al sector "A" con lo cual tenderia a desaparecer la industria "M",

2. Resultados de un modelo con ventajas comparativas

En esta seccidn analizaremos una variante dentro del modelo de factores especificos que
consiste en modilicar la dotacién de factores produciivos en ambos paises de modo de otorgar
una veataja comparativa al pais pequefio (Lmu/Lau>Lmb/Lab). Se trata de ver en que
medida se alleran las conclusiones anteriores®.

8 Este ejercicio, mas atld de su relevancia empirica, que puede ser sumamente restringida,
se propone examinar las variaciones en los resultados cuando aparecen fuerzas que tienden
a contrarrestar el efecto localizacidén, ‘



La evolucion de las principales variables seria similar a la del caso bésico del modelo de
factores especificos analizado en la seccién anlerior. La produccién en términos fisicos
permanece constante y el ajuste se procesa a través de modificaciones en los precios y salarios.
A medida que se reduce la tarifa cac el consumo en (érminos fisicos, para recuperarse
posteriormente, aumentan las importlaciones y las exportaciones (Grafica 3.1).

Ahora bien, a diferencia del caso anterior, cuando la tarifa se hace cero ¢! comercio
intraindustrial no estd cquilibrado sino que el pais pequefio se convierte en exportador neto,
tanto en términos fisicos como en valor, lo que se explica justamente por el hecho de que el
pais pequefio tiene en este caso una mayor dotacidn relativa del factor especifico del sector
"M". Ademis la expansién de las exportaciones comenzaria a niveles tarifarios mas altos que
en el caso anterior. La grafica 3.2 nos muestra la evolucién de la produceién, del consumo
y del comercio en valores, Es inleresanle observar que si bien al final del proceso de
reduccion de aranccles el pals pequefio seria un exportador neto de bicnes "M, a lo largo de
tedo el proceso el balance comercial del sector es deficitario y la situacién sélo se revierte
para niveles bajos de la tarifa, lo que estaria mostrando la persistencia y la importancia del
efecto concentracion aln en el caso de que cxistan ventajas comparativas.

" La evolucion de los precios y los salarios en el pais pequefio, se asimila al caso de igual
dotacién relativa de factores pero su caida resulta atenuada porque parten de niveles mds
bajos que en el caso anterior, lo que le conficre cicrta ventaja en términos de costos (Gréafica
3.3). Al cabo del proceso, los salarios se equiparan, tanto entre sectores como entre palses, con
lo cual el factor abundante en el pais pequeiio resulta claramente favorecido, pero también
¢l factor escaso ve mejorado su salario real pues el indice de precios global de la economia se
ha reducido. El proceso de ajuste salarial resulta menos penoso cuando existen ventajas
comparativas y la recuperacién salarial es mayor,

V CONCLUSIONES

E!l conjunto de ejercicios realizados demuestra que, independientemente de la magnitud y la
forma en que se procese cl ajuste, en la transicién desde niveles tarifarios altos hasta la
eliminacién de trabas al comercio, operaria un cfecto concentracién en torno al mercado
mayor que conduciria a una disminucion del nivel de actividad o-de los precios y salarios del
pais pequetio. Estos dos mecanismos de ajuste, que se aislaron expresamente en los modelos
‘analizados, probablemente operen en forma conjunta en la realidad. Incluso, en estos modelos
se trabajo sobre el supuesto de pleno empleo e inmovilidad internacional de factores, pero
podrian sumarse efectos de desocupacién y emigracion de la poblacién hacia el mercado con
mejores posibilidades de empleo. Este proceso puede conducir a un conflicto entre los
intereses de trabajadores y empresarios de los sectores temporalmente perjudicados por el
proceso de apertura y los del resto de la sociedad,

Estamos frente a un caso en que la diferencia en tamafio de mercado, en presencia de costos
.de acceso a mercados externos, explicaria la especializacién y el comercio entre dos paises con
igual dotacién de factores, iguales condiciones tecnolégicas e iguales preferencias. Aln en
caso en que el pafs chico posca ventajas comparativas en el sector "M", para niveles de tarifas
intermedios, este efecto las neutraliza parcialmente y conduce a una caida de los salarios del
factor abundante contra las predicciones del modelo neoclésico, Para tarifas bajas este efecto
se revierte,

Dada la extrema simplicidad de este modelo no podemos sacar conclusiones respecto a los
valores criticos de la tarifa para las cuales se producen la caida en el nivel de actividad o en
los salarios. Pero en las distintas simulaciones se constaté que las-trayectorias de aperlura se
mantienen con mayor o menor {uerza, La magnitud de la caida del salario o del empleo en
“M", y el nivel de tarifas en que ocurre la caida o la recuperaci6n, se asocian con los
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pardmetros estructurales de la industria (grado de diferenciacién de productos y economias
de escala, veniajas comparativas, movilidad de los factores y flexibilidad de los precios). Por -
lo tante, el disefio de politicas industriales para el periodo de transicién deberfa de apoyarse
en un profundo conocimicnto de la estructura industrial de los sectores involucrados en el
proceso de apertura. Dentro de las mismas industrias existen situaciones muy diferentes; en
principio, podria concluirse que las empresas y sectores més afectados serfan aquellos que
dirigen una proporcién importante de su produccién al mercado interno, Por otra parte, las
empresas orientadas al exterior se verian favorecidas por el aumento de la demanda externa,

En definitiva, estos modelos nos sugieren una amplia gama de politicas industriales y
comerciales destinadas a atenuar los costos de la transicion o adn a cambiar los resultados
finales. En este sentido, una politica dirigida a reducir la magnitud de la "tarifa implicita”
facilitando un mayor conocimiento del mercado externo, de sus canales de distribucién, de
las comunicaciones, etc, conduciria a disminuir las barreras de acceso al mercado exlerno que
enfrentan los exportadores. Olros aspeclos a analizar serfan los posibles efectos de politicas
industriales que apostaran a la diferenciacién o a la calificacién de los recursos humanos. Esto
podrfa tender a desarrollar ventajas comparativas dindmicas incrementando la oferta de
factores especificos (altamente calificados) en productos o sectores orientados a determinados
nichos de mercado.

La aplicacién de algunas de estas conclusiones a una realidad concreta tiene una fuerte dosis
de ambigiicdad. Los argumentos esbozados podrian ser utilizados para justificar formas de
proteccién que han demostrado conducir a grandes ineficiencias en la asignacién de recursos,
por lo que, si bien no pierden importancia, su aplicacién requeriria un anélisis muy cuidadoso
que considere costos de oportunidad y exigencias de contrapartida para los sectores
favorecidos.
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Los datos para la construccién del ejercicio numérico

Para realizar el ejercicio se requiri6 otorgar valores al conjunto de pardmetros del modelo y
a las variables exégenas. A estos efectos se traté de acercar los pardmetros a la realidad
tomando algunas caracteristicas estructurales de Uruguay y de sus relaciones comerciales con
Brasil las cuentas nacionales de 1983, datos de comercio exterior del BRQU (para el periodo
1984-1987) y de poblacién para ambos paises,

Por simplicidad se consideré el sector "A" integrado por todos los sectores productivos excepto
las ramas 33 a 39 de la CTUU seleccionadas para conformar ¢l sector "M" con economias de
escala y diferenciacién de productos. En principio, y como una gran simplificacion, este seria
el grupo de sectores que podrian verse mds afectado por los fenémenos analizados en este
articulo a nivel de la regién. Esta primera eleccién no significa que no puedan existir algunos
sectores que hoy fueron considerados dentro del sector "A" a los que serfa pertinente aplicar
este tipo de andlisis. El objeto de esta seleccién es més acotar el peso de éstos fenémenos
dentro de un andlisis de equilibrio general.

El pardmetro p (participacién del gasto en "M" en el gasto total de la economia) se definié
a partir de los datos de las cuentas nacionales de Uruguay donde estas ramas representan
aproximadamente un 15%.

El pardmetro ¢ se tomé en forma arbitraria como o=4. Este valor implica un markup
promedio sobre costos igual a a/(a-1)=1.33, En todos los casos se analizé la sensibilidad de
los resultados a variaciones en el markup para un o=3.5 (o/(0-1)=1.4) y para o=8
(a/(0-1)=1.14), :

Los pardmetros « y P se obtuvieron a partir de los datos iniciales de las variables end6genas
de forma que fueran consistentes con un equilibrio en el punto de partida del modelo. El
resultado fue a=0.4 y p=1, Como punto de partida se supusieron todos los precios y salarios
unitario por lo que el modelo estima variaciones porcentuales,

El valor inicial de la poblacién se tomo como: L,=2 y L, =08,
En el modelo de factores especificos se adoptaron valores arbitrarios de Lm y La. Para
simplificar se distribuyd !a poblacidn total de cada pais segiin la participacién en el gasto en
uno y otro sector y se lo supuso igual en ambos paises. Es asi que: '

Lm, =0.3 La,=1.7

El pardmetro t es una tarifa impicita que incluye las ditintas dimensiones en que se discrimina
entre productos nacionales e importados como: aranceles, restricciones no arancelarias, costos
de transporte, gastos de ingreso de una mercaderia extranjera al pafs, diferencias culturales,
etc,
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